
و تورم بر قيمت گذاري محصول تاثير مي گذارد؟-1  توضيح دهيد چگونه نرخ ارز

يكي از عوامل غير قابل پيش بيني براي شركتهاي بين المللي تغييرات نرخ ارز مي باشدتغييرات نرخ ارز باعث مي شود كه

بين ماههاي ژانويه 1993عنوان مثال در سالبه.كالاها در كشورهاي خارجي ارزانتر يا گرانتر از رقبا به بازارها عرضه گردد

درصد ترقي كرد اين امر باعث شدكه قيمت اتومبيل هاي صادراتي ژاپن به آمريكا بيشتر 16.5تاژوئن ،ين ژاپن نسبت به دلار 

يش در نتيجه سهم بازار سه شركت بزرگ توليد كننده آمريكايي چهار درصد افزا.از اتومبيل هاي آمريكايي همرديف باشد

و خريدار بايد سعي..پيدا كرد ، يك فروشنده بايد مذاكره كند براي صدور صورتحساب بايك نرخ قوي بعنوان يك وظيفه

و براي خريدار خريد با قيمت.(كند كه با يك نرخ ضعيف منفعت به دست اورد  براي فروشنده فروش به قيمت بالا مهم است

يك عامل است كه عموما فشاري در بازار هاي داخلي ندارد اما در بازار هاي بين، قيمت ارز)پايين اورا به منفعت ميرساند

. المللي كاملا حياتي است

يك شركت مي تواند.ميزان تورم بر هزينه توليد تاثير مي گذارد وباعث مي شود كه شركت سياستهاي خاصي را اتخاذ نمايد

ت در شرايطي كه يك كشور از تورم.ورم از خود محافظت به عمل آوردبا افزايش توليد وتغيير منظم قيمتهاي خود در قبال

 فروشهاي نقدي اهميت بيشتري پيدا مي كند،بنابراين شركتهامشتريان راتشويق به پرداخت نقدي. بالايي برخورداراست

م ي گيرند ،يكي از مي نمايند وبراي كساني كه طي يك دوره توافق شده وجه كالا را نمي پردازندجرايمي را در نظر

روشهاي ديگري كه شركتها مي توانند در شرايط تورمي بسيار بالا استفاده كنند بهره جويي از يك ارز ثابت مثل دلار است

د لار نرخ گذاري كنند وروزانه آن را به پول محلي تبديل نمايند .به اين معني كه كالاي خود را با

م-2 ي شود؟ يك فروشنده براي دور زدن مقررات ضد دامپينگ چيست؟ چه زماني غير قانوني

 دامپينگ چه كارهايي مي تواند انجام دهد؟

به پينگ عبارت است از صادرات يك كالا با قيمت كمتر از هزينه دام هاي تمام شده يا به عبارتي ديگر فروش كالا در خارج

.قيمتي كمتر از قيمت داخلي

و توليدات در كشور واردكننده شودآسيبي بر صنعت فقط دامپينگي كه باعث بروز خسارت يا و داخلي ممنوع بوده

جهاني فقط در صورتي مي توانند اقدامات اعضاي سازمان تجارت. با آن برخورد مي گردد توافقنامه ضددامپينگ،

و ارتباط علّ ضددامپينگ را اعمال نمايند دامپينگو لطمةي بين كه پس از انجام تحقيقات ورود لطمه به صنعت داخلي

.وارده را احراز كنند



:روشهاي دور زدن مقرارات ضد دامپينگ

 مونتاژ كردن كالا در كشور وارد كننده-1

 ارائه محصول تحت نام جديد يا متفاوت در كشور مقصد-2

 ارائه شرايط مالي كه مي تواند همان اثر كاهش قيمت را داشته باشد–3

.ساخت محصول در كشورميزبان-4

براي انجام معاملات بين(مي توان براي قيمت گذاري انتقال استفاده كرد هايي روشهچاز-3

؟)شركت هاي وابسته

يكي از مقولات بسيار پيچيده شركتهاي بزرگ بين المللي قيمت گذاري كالاهايي است كه بين شعبات يك شركت بين

اين قيمت گذاري نه تنها براي شركت بين المللي بلكه براي.وشركاي آنها رد وبدل مي شود المللي در كشورهاي مختلف

.دولتهانيز كه بر اساس قيمت گذاري ماليات مي گيرند اهميت دارد

:قيمت گذاري انتقالي بر مبناي هزينه-١

 شركت كالا را براساس هزينه تمام شده در اختيار ساير شعبه ها قرار مي دهد

:قيمت گذاري انتقالي با در نظر گرفتن سود-2

 در اين روش هزينه توليد با مقداري سود در نظر گرفته مي شودودرواقع مصالحه اي است بين شعبه فروشنده وشعبه خريدار

:قيمت گذاري انتقالي بر اساس بازار-3

مشكل زماني.به ساير شعبه ها مي فروشد بخش بين المللي كالا را به همان قيمتي كه در خارج از شركت خريداري مي شود

پيش مي آيد كه شعبه شركت يا شركت شريك مي تواند كالا را از شركتهاي ديگر با قيمت وكيفيت بهتر خريداري نمايد 

.ويا زماني كه اين نوع كالا خريداراني غير از شعبه هاي شركت ندارد ونميتوان قيمت مناسبي را براي آن تعيين نمود


