
 استارتاپ

 در این نوشتار می خوانید:

 

 ست؟یاستارتاپ چ 
 درباره استارتاپ زیهمه چ 
 گرید یتفاوت استارتاپ با کسب وکارها 
  راه اندازی کنند؟استارتاپ چرا همه دوست دارند 
 کنند؟یچه کار م قاًیها دقدهنده استارتاپشتاب 
 ست؟یچ کندیاستارتاپ و 
  میکن یاندازاستارتاپ راه کیچگونه 
  ست؟یپلن در استارتاپ چ نسیزیب ایمنظور از طرح کسب و کار 
 شود؟ یم یگذارچگونه ارزشاستارتاپ  کی 
 کرد؟ هیسرما نیتوان تأم یاستارتاپ را چگونه م کی 

 

 استارتاپ چیست؟
 

 1 (A New Business)یک کسب و کار جدید است استارتاپ 
 2کسب و کاری که عموماً حول محور تکنولوژی شکل گرفته و پتانسیل رشد بالایی دارد

 3باشد شکل گرفته است مقیاس پذیر تکرار وسازمانی که در جستجوی یک مدل کسب و کار که قابل 
ا خدمت جدید در شرایطی که ابهام بالایی وجود دارد به وجود یک نهاد انسانی است که برای ارائه یک محصول ی استارتاپ 

 4آمده است
رای شود و هیچ تضمینی باندازی میکار راهوشود که با هدف پیدا کردن مدل کسبکار نوپا گفته میواستارتاپ به یک کسب

 .به موفقیت رسیدن آن وجود ندارد
 

                                                           
 وبستر یکشنرید.  1
  (USSBA) کایکوچک آمر یمرکز کسب و کارها.  2
 بلنک ویاست.  3

 سیر کیار.  4
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لاعات آوری اطکیدی وجود ندارد که حتماً فعالیت آن در حوزه تکنولوژی یا فنأآپ بر این مسئله تاگر چه در تعریف استارت
 ستارتاپ ااند، گاهی در تعریف ها شکل گرفتههای اخیر، حول این زمینهآپ ها در سالباشد، اما به دلیل اینکه بسیاری از استارت

 .های نوین فعال باشدآوریباید در حوزه فن استارتاپ شود که به این مسئله هم اشاره می

 
 ما و ایران(: )با توجه به شرایطتعریف استارتاپ در این نوشتار 

 : میرا مد نظر دار ریز یهایژگیو م،یکنیآپ استفاده ماستارت ایاز واژه کسب و کار نوپا  یوقت
 باشد نیکه قصد دارد ارزش آفر یکسب و کار. 
 ستیطلب نآن دغدغه است و فرصت جو است اما فرصت یاعضا یبرا یداریکه پا یکسب و کار. 
 کیو مطلوب است. پس اگر مادر  تیآن مز یبرا یریپذاسیمق عتاًی. اگر چه طبستین ریپذاسیکه الزاماً مق یکسب و کار 

باشد،  داریکه پا نیکند و هرگز بزرگ نشود، هم نیآنها را تام انهیماه نهیکند که فقط هز جادیا یینوپا یخانواده کسب و کار
 .است استارتاپ  کی
 نباشد ایباشد  نینو یها یبر تکنولوژ یکه ممکن است مبتن یکسب و کار. 
 کندیم یخود را ط یو کودک یابهام است و دوران نوزاد طیکه هنوز در شرا یکسب و کار. 

  



شود و هیچ اندازی میکار راهو شود که با هدف پیدا کردن مدل کسبکار نوپا گفته میو استارتاپ به یک کسب

 .تضمینی برای به موفقیت رسیدن آن وجود ندارد
 یدیجد یدهیشرکت نوپا ا کیآن  یاست که ط ینیبه شکل کارآفر یگذارهیسرما کیآپ استارت ایاستارتاپ 

است که  سازمان کیبلنک، پروفسور دانشگاه استنفورد، استارتاپ  ویاست فی. طبق تعردهدیکار ارائه مو کسب یبرا
 .شودیم یاندازراه ریپذاسیو مق ریکار تکرارپذوب مدل کس کیکردن  دایپ یبرا

دهیا کیاست که بر اساس  نیها اآن یمشترک در همه یاست؛ اما نکته ادیاستارتاپ ز  فیبر سر تعر لبته اختلاف ا
 کی یو با ارائه دهندیرا هدف قرار م هایازمندیبازار ن هادهیا نی. اشودیها آغاز مآن تیفعال دیخلاقانه و جد ی

 .کنندیم دایرشد پ عیسر  یلیخ ،یاز تکنولوژ  هو استفاد دیخدمات جد ایمحصول 

باشد و  یطولان تواندیعمر آن نم ،است کارو کسبکردن مدل  دایاستارتاپ پ کی یاندازکه هدف از راه ییآنجا از
ها . استارتاپخوردیو شکست م شودیآن تمام م یبودجه ای رسدیم تیبعد از گذشت چند سال به موفق معمولاا 

 تیفعال توانندیم گذارانیو از هرجا و با هر تعداد بن دبه ثبت شدن شرکت ندارن یازین خود لزوماً تیشروع فعال یبرا
 یلیداشته باشند خ یخوب یدهیکم است؛ اما اگر ا معمولاً  یهااستارتاپ یانداز راه یبودجه .خودشان را آغاز کنند

 .رندیقرار بگ گذارانهیسرما تیمورد حما توانندیزود م

  



 جاوید گرشاسبی      همه چیز درباره استارتاپ
 

اندازی شود که برای اولین بار توسط شخص یا شرکتی راهکارهایی گفته میاستارتاپ به کسب وخیلی از دوستان فکر می کنند 
 .استنداشتهی دیگری از آن در کشور یا حتی در دنیا وجود شوند و قبل از آن نمونهمی

 پ وجود دارد که در این مقاله دربارهاشود. تعاریف مختلفی از استارتکارها ختم نمیو پ به این کسبامفهوم استارت اما واقعاً

 .کنمها صحبت میآن
ها پاهای زیادی در مورد استارتداران دیجیتال مارکتینگ صحبتاین روزها در اکثر محافل به ویژه در میان جوانان و دوست

شود. اینکه اسنپ چه طور موفق شد یا اینکه الوپیک از کجا آمد؟ خیلی از دوستان سیس میأو کسب وکارهای نوپای تازه ت

 .توانند دنیا را متحول کنندکنند با عملی کردن آن ها میهای خوبی در ذهن دارند که فکر میهم ایده
های جدید موبایلی و ن نیازی را بر طرف کرد و توسط تکنولوژیتواهای زیادی وجود دارد که با عملی کردن آن میایده

ند. ولی آیا کاندازی کند این گونه فکر میپی را راهاخواهد استارت. البته فقط در کشور ما کسی که مینموداندازی اینترنتی راه
 !پ یعنی این؟ شناسایی نیاز و بر طرف کردن آن؟ فقط همین؟اواقعا استارت

ند مهایی که درباره آن وجود دارد صحبت کنم. اگر شما هم علاقهها و نبایدسعی دارم در مورد استارتاپ و باید در این مقاله
 .کنم این مقاله را از دست ندهیدپ هستید و اطلاعات کمی درباره استارتاپ دارید پیشنهاد میااندازی استارتبه راه

  
 پ چیست؟ااستارت

 .استتاسیس معنی شدهشرکت نوپا و تازه )Startup (پادر ویکی پدیا استارت

 
پ در جاهای مختلف وجود دارد. طبق گفته استیو بلنک، پروفسور دانشگاه استنفورد، استارتاپ یک اتعاریف مختلفی از استارت

 .شوداندازی میپذیر راهو کار مقیاس پذیر و همچنین تکرارکسب سازمان است که برای پیدا کردن یک مدل 

https://en.wikipedia.org/wiki/Startup_company


شود که حول محور کارهایی گفته میپ به کسب واکارهای کوچک آمریکا( استارت)مرکز کسب و USSBA  طبق گفته

 .د و پتانسیل بالایی برای رشد در آینده دارندنگیرمیفناوری و تکنولوژی شکل 
اری است که کپ کسب واکند : استارتگونه تعریف میپ را ایناهم استارت «نوپای ناب»اریک ریس نویسنده کتاب فوق العاده 

 .است که ابهامات بالایی داردبرای ارائه خدمت یا محصول جدید و نو در شرایطی بوجود آمده
 .ها وجود دارد تا به موفقیت برسندپااندازی استارتکه در راه است هاییر من منظور اریک از ابهامات همان ریسکالبته به نظ

ندازی اهای جدید راهشود که جهت برطرف کردن نیازی بر پایه فناوریپ به کسب وکارهایی گفته میابه طور کلی استارت

 .مختص استارتاپ های موجود در ایران است شود. این تعریف دقیقاًمی
ها پافقط مختص به کسب وکارهای آنلاین نیست. در کشور ما چون بیشتر استارت استارتاپ البته این را بدانید که مفهوم 

لوژی وپ هایی هم وجود دارند که بر پایه تکناوگرنه استارت ؛شوند این طور استاندازی میهای جدید راهحول محور تکنولوژی
 .سنتی هستند نیستند و کاملاا

 : نویسنده مقالهاز نظر  استارتاپتعریف 
 .پ کسب وکاری است که یک نیاز جدید و اساسی را بر طرف کندااستارت
مکن کند. اگرچه مپذیر است. یعنی در آینده افراد بیشتری را همراه خود میگویند که مقیاسپ به کسب وکاری میااستارت

 !پذیر نباشدمقیاساست در فواصل طولانی 
اندازی راه کسی آن را ای جدید و نو باشد. ممکن است قبلااای کپی باشد یا نباشد. ممکن است ایدهپ ممکن است ایدهااستارت

 .کرده باشد یا نباشد
 .شودنگر باشد که باعث تحول در بازار میکاری آیندهپ ممکن است کسب وااستارت

خرید زعفران از  ؛دهد. )کشمونصورت آنلاین خدماتی را ارائه میسنتی باشد که بهاستارتاپ ممکن است کسب وکاری 
 کشاورز(

https://www.sba.gov/content/startups-high-growth-businesses


شود که همراه با ابهامات زیادی است. منظور از ابهام اندازی میریسک بالایی دارد و در شرایطی راه کاری که احتمالاا کسب و
رو شود یا نشود. ممکن است در ستقبال مردم رو بهاین است که ممکن است موفق شود یا شکست بخورد. ممکن است با ا

سب ه باعث تهدید یک کممکن است در آینده دیگر طرفدار نداشته باشد و مواردی که همیش. های مالی کم بیاوردمین هزینهأت
 ود.شو کار می

 .یید شودأمیزان بالایی تبودن آن بهشود تا موفقپ این موارد بررسی میااندازی یک استارتالبته در بسیاری از مواقع قبل از راه
  

 : کارهای دیگربا کسب و استارتاپ تفاوت 
 .شوند که در قسمت تعاریف متوجه شدیداندازی میای راهها بر پایه ایده نوآورانه و خلاقانهکنند استارتاپهمه فکر می معمولاا

 !اینطور نیستند ها اساساًهمه استارتاپ لیکن
قیب یا رها کمتواند از آن کپی کند و در این صورت است که اکثر آنای هستند که کمتر کسی میگونهها بهاستارتاپ معمولاً 

ها روی صحیح دیده شدن و همچنین بیشتر دیده شدن است. چون پاشوند. اما تمرکز اصلی استارترقیب ظاهر میحتی بی
 .باشدتهشان برای رفع نیاز افراد زیادی کاربرد داشقرار است ایده

 

ها با حمایت مالی و پااستارت اندازی نیاز به سرمایه زیادی دارند و به خاطر همین مورد هم اکثراًها برای راهپااستارت معمولاا
 اندازی کسبکه به راهوجود دارند دهنده های زیادی با عنوان شتابکنند. امروزه شرکتگذار کارشان را شروع میسرمایه

 .دهمکه در ادامه در موردشان بیشتر توضیح میکنند کمک می پ هااکارهای نوپا و استارتو
. دارند یریپذاسیمق تیها قابلاست که استارتاپ نیدر ا ینترنتیا یکسب و کارها گریها با داستارتاپ یهااز تفاوت یکی

 یاعدصورت کاملاا نامتناسب و تصرشد به نیشود که ا یآن گفته م یهانهیبه رشد کسب و کار نسبت به هز یریپذاسیمق

 .است

 .نشوددهید ریصورت چشمگها بهاز استارتاپ یدر برخ یریپذاسیممکن است مق البته



ابر دو بر باشد و نسبت به سال گذشته مثلاا میلیون تومان در سال جاری ایجاد کرده 500کار شما درآمدی بالغ بر اگر کسب و
ها همینطور پاتاستار پذیر است که دقیقاًکار شما مقیاسیعنی کسب و ،باشدهای شما بیشتر شدهاینکه هزینه باشد بدونشده

 .زنم تا بیشتر متوجه شویدهستند. در ادامه مثالی می
ست ا کارهای سنتی فرض کنید فروشگاه مبلمانی قصد دارد سود خود را بیشتر کند. بهترین کار اینبه عنوان مثال در کسب و

ها عهاندازی شبهای زیادی شود. از راهبرای این کار باید هزینه اندازی کند. مسلماًهای بیشتری را در دیگر شهرها راهکه شعبه

  …گرفته تا استخدام نیروی انسانی و
ه یک ب شاید نهایتاً ،اگر اسنپ بخواهد در شهرهای دیگر نیز سرویس بدهد ولی مثلاا

ر با توجه این کا دفتر با استخدام چند نیروی کار در آن شهر نیاز داشته باشد و مسلماً
 .ی زیادی نخواهد داشتهزینهد، الایی که قرار است برایش حاصل شوبه سود ب

ها همینطور است. به عنوان مثال اینستاگرام یا فیسبوک که پادر بسیاری از استارت
نیاز به ارتقای  اًنهایت ،شودعضای فعالشان اضافه میهر ماه چندین برابر به ا

دانی هزینه چن ،با توجه به رشد و سودی که در انتظارشان استسرورهایشان دارند که 
روز به ارزش شود روز بهپذیراند و همین باعث میکارها مقیاسندارد! این کسب و

 .ها افزوده شودسهام آن
کارهای آنلاین هستند که روز به روز در کسب و البته این را هم بگویم که خیلی از

بر های آتی چند براحال گسترش و پیشرفت هستند و ممکن است سودشان در سال
 .پذیر باشندکارها هم مقیاسولی این بدین معنا نیست که این کسب و ؛شود

و  پذیر هستندها مقیاسپااستارتکارها در این است که ها با دیگر کسب وپافرق استارت ،پس همانطور که متوجه شدید
های ناوریباشند. البته این را هم بدانید فهای اضافی رشد بسیار سریع و چشمگیری داشتهپتانسیل این را دارند که بدون هزینه
 د.کننها میپاپذیری استارتجدید کمک بسیار زیادی به مقیاس

  

ها پاهای استارتیکی از تفاوت
با دیگر کسب و کارهای اینترنتی 

ها پادر این است که استارت
 پذیری دارند. قابلیت مقیاس

 به رشد کسب وپذیری مقیاس
ه های آن گفتکار نسبت به هزینه

صورت شود که این رشد به می
 و تصاعدی نامتناسب کاملاً 
 .است
 پذیریممکن است مقیاسالبته 

 صورتها بهپادر برخی از استارت
 .نشودچشمگیر دیده

 



 راه اندازی کنند؟استارتاپ چرا همه دوست دارند 
دقیقا به خاطر مواردی که در بالا عنوان کردم خیلی از افراد دوست 

انند ددار شوند. ولی نمیاندازی کنند و سریع پولی راهاستارتاپدارند 
تای 10پ فقط ااستارت 100دانند از هر قضیه اینقدر هم ساده نیست! نمی

یکی  فقط ،تا 10خورند و از این مانند و بقیه شکست میها باقی میآن
کشور ما چند تا مثل اسنپ  درشود. ها مثل اینستاگرام معروف میاز آن

ع زدند و سریپ میاها بود همه استارتهست؟ اگر قضیه به این سادگی

 .شدندهم معروف می
ازار ایران باشد ب تواند بگوید اگر فلان محصول الان دربینی کند. هیچ کس نمیپی را پیشارتتواند موفقیت استاهیچ کس نمی

 .کندگیرد و شما را میلیاردر میها قرار میشک مورد استقبال خیلیبی
اندازی کنید. برای این کار نیازی نیست از پ خود را راهاترین ریسک استارتبهترین راه این است که حساب شده و با پایین

باشید! به جای این کار بهتر است روی مدل کسب و کار خود گذار دنبال سرمایهسیس کنید و بهأهمان ابتدای کار شرکتی ت
 .متمرکز شوید و به خدمت یا محصولی که قصد دارید عرضه کنید فکر کنید

خدمت یا محصول خود را در اختیار اندکی از مشتریان قرار دهید تا متوجه آن شوید که چقدر مورد رضایت آن ها قرار گرفته 
پ خود کار کنید و آن را اکه گرفته اید از جنبه های مختلف می توانید روی نواقص استارت است. با توجه به بازخوردهایی

 .تر کنیدتکمیل
د های مختلف را سنجینقدر جنبهآکاری که اسنپ در ابتدای کارش انجام داد.  دقیقاً

 ترین تاکسی اینترنتی کشور تبدیل شد.های لازم را انجام داد تا به معروفو بررسی
لاین بود. یاب آندر ابتدای کارش فقط یک اپلیکیشن ساده با عنوان تاکسیاسنپ 
صورت رسمی با عنوان های انجام شده کارش را بهکم با توجه به بررسیبعد کم

 .آغاز کرد” اسنپ“
پ روی کاغذ خیلی پیچیده نباشد و سریع بتوان ااندازی یک استارتشاید قواعد راه

لی شود خیلازم است و همین باعث می ت که واقعاًولی تجربه چیزی اس ؛یاد گرفت
کسب و کارهای  ها با شکست مواجه شوند. به خاطر همین هم اکثراًپااز استارت

 .دهنده دارندها نیاز به شتابپانوپا و استارت
  

اندازی یک شاید قواعد راه
پ روی کاغذ خیلی ااستارت

پیچیده نباشد و سریع بتوان یاد 
  ؛گرفت

 که واقعاً  ولی تجربه چیزی است
شود لازم است و همین باعث می

ها با شکست پاخیلی از استارت
مواجه شوند. به خاطر همین هم 

کسب و کارهای نوپا و  اکثراً 
ه دهندها نیاز به شتابپااستارت
 .دارند



 چه کار می کنند؟ ها دقیقاً پااستارت هدهندشتاب
ا هپاستارتاگذاری روی شان سرمایهکار اصلی ،استکشور ما افزایش یافتهکه طی چند سال گذشته تعدادشان در ها دهندهشتاب

ها را درصدی از مالکیت آن ،هاپاهای نو و کاربردی استارتگذاری روی ایدهها در قبال سرمایهدهندهاست. در واقع شتاب
دادن توسط متخصصین آن حوزه را در آموزشها خدماتی مثل پاگذاری روی استارتها علاوه بر سرمایهدهندهگیرند. شتابمی

 .دهندها را افزایش میپاها شانس به موفقیت رساندن استارتدهندهشتاب دهند. معمولاا ها قرار میاختیار صاحب ایده
همراه ر تپ یعنی ارائه محصول اولیه یا نسخه دمو تا مراحل پایانی و پیشرفتهاها از ابتدای شروع کار یک استارتدهندهشتاب

 .ها هستندآن

هر چند ناب  ،دباشای داشتهکنند. یعنی فکر نکنید کسی که فقط ایدههای خام استقبال نمیفقط از ایدهها دهندهشتابالبته 
ه ها هستند. درصورتی کها خریداران ایدهدهندهکنند شتابکمک بگیرد. بعضی از دوستان فکر میها دهندهشتابتواند از می

پی او استارتبدانند قرار است روی چه ایده ها دهندهشتاباینطور نیست! باید ایده همراه با طرح توجیحی باشد تا  اصلاا
 .تندها هسپاو به موفقیت رساندن استارت اندازیک پشتیبان و راهنمای خوب برای راهیها دهندهشتابگذاری کنند. سرمایه

یار مین سرمایه اولیه، در اختأای نظیر تآواتک است که شرایط بسیار ویژه دهندهشتابهای معروف ایرانی دهندهیکی از شتاب
های رایگان مثل سرور اختصاصی، سازی و ارائه سرویسگذاشتن مربی و مشاور، ارائه فضای کاری مناسب، آموزش، شبکه

 .هددها قرار میپارا در اختیار استارت… های ویژه ابری، تبلیغات رایگان و هاست
  

 ویکند چیست؟استارتاپ 
در  معمولااساعته که  54شود. در این رویداد ار میزشهر مختلف دنیا برگ 200یک رویداد علمی است که در  استارتاپ ویکند

کارها، سئو ، توسعه دهندگان وب و برنامه نویسان،دیجیتال مارکتینگ مندان به حوزه هایعلاقه ،شودار میزروز آخر هفته برگ 3

 .کنندمند هستند شرکت میپ علاقهاکارهای آنلاین و افرادی که به استارتو مدیران بازاریابی و کسب
های مختلف فعال هستند و شود و از بین دوستان متخصصی که در حوزهها توسط صاحبان ایده مطرح میدر این رویداد ایده

 .شودها انجام میسازیاند تیمدر این رویداد شرکت کرده
لام پ ویکند سه تیم برنده را اعاداورهای استارت ،شود و بعد از ارائه محصولتولید محصول اولیه می سازی شروع بهبعد از تیم

اری زرگتوانند بعد از بهای برنده میشود این است که تیمار میزپ ویکندهایی که برگاکنند. نکته بسیار مهم در استارتمی
 .پ خود کار کنند و در نهایت آن را ارائه کننداه و استارتهمان تیم را حفظ کنند و به صورت جدی روی اید ،رویداد
 ه!با کمترین هزیناستارتاپ اندازی پ ویکند همین است. تیم سازی و راهاهدف اصلی استارت دقیقاً

  

https://fa.wikipedia.org/wiki/%D8%A7%D8%B3%D8%AA%D8%A7%D8%B1%D8%AA%D8%A7%D9%BE_%D9%88%DB%8C%DA%A9%D9%86%D8%AF
http://hamyareweb.co/digital-marketing/
http://hamyareweb.co/category/seo/


  ۹۶خرداد  ۳۱     اندازی کنیمچگونه یک استارتاپ راه

 چیز احتیاج دارید:  ۳شما برای ساختن یک استارتاپ موفق به 
 ؛به آن علاقه داشته باشند ها واقعاًی ساختن محصولی که مشتریایده

 ؛گذاربنیانپیدا کردن یک هم
 ها تا جای ممکن.کم کردن هزینه

ه یک واقع شما ب مورد ناموفق هستند. در سهکردن به یکی از این در عمل خورند، معمولااهایی که شکست میاکثر استارتاپ 
ی خاص و عالی برای شروع کردن استارتاپ خود نیازی ندارید. کافی است تکنولوژی جدیدی به کاربران معرفی کنید که ایده

 ها را به بهترین نحو از بین ببرد. در حال حاضر از آن برخوردار نیستند. این تکنولوژی جدید باید بتواند نیازهای آن

 اندازی استارتاپ راهمراحل 
 
 ببینید دنیا چه چیزی کم دارد  .۱

آور بودند. یا اینکه قبل از بسیار کسالت سنپش اهای تاکسیرانی قبل از پیداییستمشوید که ساگر دقت کنید متوجه می

ی چندانی به فضا نداشتند. شما نیز باید فکر کنید و ببینید چه چیزی در دنیا کم است و مردم علاقه ایکساسپیس پیدایش

 .ی جدیدی برای آن ارائه دهیدسعی کنید ایده
 آن را یادداشت کنید. ۲

کار افی خود را فراموش خواهید کرد. بعد از گذشت مدتی برخی جزئیات ایده مهم نیست که چقدر باهوش هستید. مطمئناً
پس تمام افکار و جزئیات مکالمات خود را  ؛دهید بسیار ارزشمند هستندشما و مکالماتی که در این زمینه با دیگران انجام می

 .یادداشت کنید

http://www.zoomit.ir/tag/spacex/
http://www.zoomit.ir/tag/spacex/
http://www.zoomit.ir/tag/spacex/


 ی اولیه بسازیدیک نمونه .3
ها را شما حتی اگر آن شوند وها، متأسفانه هیچ موقع به دنیای واقعی وارد نمیی ما حتی بهترینهای خلاقانهبسیاری از ایده

ا شود، هتواند مانع از فراموش شدن آنیادداشت کنید، بازهم بعد از گذشت مدتی فراموششان خواهید کرد. تنها چیزی که می
صورت فیزیکی طراحی کنید و بسازید. بسیاری از مردم در نویسی کنید یا بهها را برنامهی اولیه است. آنی یک نمونهتهیه

 .بنابراین اگر بتوانید از آن گذر کنید، یک قدم از دیگران جلوتر خواهید بود ؛شوندمتوقف می هلهمین مرح

 نفر نشان دهید ۱۰۰ی اولیه را به نمونه. ۴
ه ی اولیی آسایش خود خارج شوید و نمونهحالا شما باید از نقطه

ها را جویا شوید. بهتر خود را به دیگران نشان بدهید و نظر آن
ناشناس انتخاب شوند تا  نفر از میان افراد کاملاا ۱۰۰است این 

شناختن شما در بازخوردشان نسبت به محصول تأثیری نگذارد. 
اندازی وسیع برای نفر؟ زیرا شما در این مرحله به چشم ۱۰۰چرا 

 .بازخوردها احتیاج خواهید داشت
 تکرار کنید. 5

و شانس اینکه شما جزو این دسته باشید بسیار کم است. بنابراین شوند مردم کمی هستند که در اولین تلاش خود موفق می
 .کنید آماده کردن مجدد همه چیزخودتان را برای طراحی

نبال است، به دتان به نتیجه رسیدهی اولیهزمانی که احساس کردید نمونه پیدا کنید Founder)-(Co گذاربنیانیک هم .6
 .ود را صرف عملی کردن این ایده کندهای عمر خیک شریک بگردید تا حاضر باشد سال

 کار خود را ثبت کنیدو کسب. 7
بعد از صحبت کردن با شریک یا شرکای خود و تعیین 

 توافقات، بهتر است شرکت خودتان را ثبت کنید. 
  دگذار باشید و اولین نسخه را تولید کنیه دنبال سرمایه. ب۸

کردن اولین نسخه از محصول ی کافی برای تولیداگر بودجه
 گذار پیدا کنید. بهتر استخود ندارید، بهتر است یک سرمایه

یرا تولید را متوقف نکنید؛ ز گذار کاردر حین پیدا کردن سرمایه
ی مورد نظر خود را از تواند بودجههر استارتاپی نمی

 .گذاران دریافت کندسرمایه



 اندازی کنیدراه . 9
تان ناقص بود، آن را ی اولیههرچقدر نسخه

های اضافه، واسط کاربری اندازی کنید. ویژگیراه
بهتر، افزایش سرعت اجرا و دیگر موارد مربوط به 

د تواننسازی از جمله مواردی هستند که میهینهب
 .در آینده نیز به محصول اصلی اضافه شوند

 با کاربران همراه باشید . ۱۰
های خود را تحت نظر داشته باشید و مشتری

ت گردند یا خیر. اگر برنگشتند، علببینید آیا برمی
 .را پیدا کنید

 اندازی کنیددوباره راه. 11
اندازی کنید. حتی اگر مشاهده کردید که تعداد کمی از بود، محصول خود را بعد از اعمال تغییرات دوباره راههر چقدر احتیاج 

 .مردم دوباره به شما مراجعه کردند، باز هم به کارتان ادامه دهید؛ زیرا این یعنی در حال تولید یک محصول باارزش هستید

 نفر نشان دهید ۱۰۰۰محصول را به  . ۱۲
نفر نقاط ضعف محصول شما را شناسایی خواهند کرد. از آنجایی که شما هنوز  ۱۰۰۰م بالایی به نظر نرسد؛ اما اولین شاید رق

ها را تاپ آنصورت دستی استخدام کنید. هیچ ایرادی ندارد حتی اگر شده لپناشناخته هستید، شاید لازم باشد این افراد را به
 .ها نشان بدهید و نظرشان را جویا شویدخود را به آن سایتقرض بگیرید و وب

 رشد کنید .۱۳
درصد رشد داشته باشند. اگر  ۵کند که در هفته ها را تشویق میگذار، استارتاپدانشمند علوم کامپیوتر و سرمایه پاول گراهام،

دیگر، تبدیل  عبارت بهمیلیون کاربر خواهید رسید.  ۲۵سال به همین ترتیب ادامه دهید، در طی گذشت این مدت به تعداد  ۴
 .ها خواهید شدترین استارتاپبه یکی از بزرگ

 به موفقیت برسید .۱۴
گذاران را قانع کنید که با شما همکاری کنند. شما تا توانید شرکت خودتان را به شخص دیگری بفروشید یا سرمایهشما می

این به خودتان بستگی دارد که بخواهید آن را ادامه دهید یا آن اید استارتاپ خود را به نتیجه برسانید؛ بعد از اینجا موفق شده
 .را به صاحبان جدیدش واگذار کنید

  



 منظور از طرح کسب و کار یا بیزینس پلن در استارتاپ چیست؟
 

مشخص شود که کسب و کار شما  دیطرح با نیگزارش از کسب و کار شماست. در ا کیپلن  نسیزیب ایکسب و کار  طرح
پلن  نسیزیکه لازم است در ب یاز جمله موارد مهم… . و  رسدیکجا قرار دارد، به کجا خواهد رفت، چگونه به هدف م

 :هستند ریمشخص شود، به شرح ز
 

 تیریاز مد یاخلاصه
 .دقسمت لازم است تا به طور خلاصه، هدف از طرح، محصولات و بازار هدف مشخص شو نیا در

 ندهیآ یکردن اهداف و چشم اندازها مشخص
 .دیکن انیطرح ب نیمدت خود را از انجام دادن ا انیقسمت لازم است تا اهداف بلند مدت و م نیا در

 سازمان شرح
 .دیشرح ده یو ساختار سازمان یابیبازار یهاو منابع خود را همراه با روش زاتیاست تجه بهتر

 و خدمات محصولات
یژگیو نیو همچن دیدهیکه ارائه م یقسمت محصولات و خدمات نیدر ا دیشما با د؟یکنیارائه م یو خدمات محصولات چه

 .دیینما انیممتاز آنها را ب یها

 بازار فراموش نشود زیآنال
کرده و  انیخود ب انیرا به همراه گروه مشتر دیکن تیفعال دیخواهیکه در آن م یلازم است تا بازار ست؟یهدف شما چ بازار

 .دیها را شرح دهمهم آن یهایژگیو

 یاستراتژ
فروش و  وهیش ،یاستفاده از منابع داخل وهیدر حوزه ش یکلان خود را به همراه استراتژ یهایاستراتژ دیقسمت با نیا در

 .دیده حیتوض یو عملکرد داخل یابیبازار

 و درآمد نهیهز
 .دیخود را مشخص کن ازیمورد ن هیسرما زانیکرده و م ینیب شیپ ندهیسه سال آ یو درآمد خود را برا هانهیهز دیبا

  



 شود؟یم یگذار چگونه ارزشاستارتاپ  کی
پ ااستارت کیمالکان  یبرا هیقض نیشود. پس ایآن افزوده مبه ندهیاست که در آ یارزش یبه معن استارتاپ  کی یگذار ارزش

 .بودمهم خواهد اریکرده است بس یاندازکه آن را راه ینیکارآفر ای
ت در ممکن اس ردیگیانجام م اتیو حدس اتیپ بر اساس فرضااستارت کی ایشرکت  کی یرو یگذارمتیهم که ق ییآنجا از
 .نباشد حیآن صح یگذارگاه آن ارزشچیبرعکس ه نکهیا ای ابدیحقق تآن  یارزش واقع ندهیآ

که قرار است  یاهیسرما یازا بداند در قاًیدق دیآن با یدارد که صاحب اصل تیجهت اهم نیاز ااستارتاپ  کی یگذارارزش
 کی یاندازراه هیقرار دهد. در مرحله اول گریگذاران دهیسرما اریدر اخت دیاش را بااز سهام استارتاپ زانیچه م ،کند افتیدر

 .باشد نیبالاتر از ا اریبس یرقم دیبااستارتاپ  یگذاراما ارزش ؛ک به صفر باشدیممکن است ارزش آن نزد ،استارتاپ
 یگذارزش. در واقع اردییتان را به آن ها بگواستارتاپ یارزش فعل دیتوانیگذاران نمهیجذب سرما یبرا ندهیدر آ نکهیا لیدل به
 .که هم اکنون دارد ینه ارزش کند،یم نییرشدش را تع لیها پتانساستارتاپ یرو
 ییاهمورد نظر و فرصتاستارتاپ  ندهیموجود، آ یآن، رقبا هیاول یهانهیبر اساس هز استارتاپ کی یگذارارزش یطور کلبه

 .شودیآن است انجام م یرو شیکه پ
و  غاتیها، تبلزیها، آنالشیآزما ،یانسان یرویجذب ن یبرا ستکه قرار ا یتوان از مبالغیرا م هیاول یهانهیمرحله اول هز در

 .محاسبه کرد ینیبه صورت تخم ،خرج شود هیمحصول اول دیبازار و تول قاتیجذب مخاطب، تحق
 یبه رقبا دیبا یول ؛است بیاستارتاپ بدون رق کی. البته که ذات میرقبا بگذار ییشناسا یتمرکز را رو دیمرحله بعد با در

 یبیاکنون استارتاپ شما رقکرد. به عنوان مثال ممکن است هم یاژهیالان وجود دارند هم توجه و نیکه هم ییرقبا ای یاحتمال
 ینیخمو به صورت ت یتوان حدودیرقبا هم م یکند. پس با بررسیرفع م یگریمحصول د ائهرا با ار ازیداشته باشد که همان ن

 .ها شدمتوجه ارزش آن
روند  نکهید. از نیتوان ارزش آن را تخمیهم م افتدیتان باستارتاپ یبرا یممکن است چه اتفاقات نکهیو ا ندهیآ ینیبشیپ با

 .ها کاربرد دارداستارتاپ یگذارارزش یاست هم برا یخدمت ارائه شده به چه صورت ایفروش محصول  ایجذب مخاطب 

 
 کرد؟ هیسرما نیمأتوان ت یرا چگونه م استارتاپ کی
 ینیسنگ یهانهیشان تمرکز کنند، ممکن است هزهیاول دهیو پردازش ا شیآزما یرو دیها در ابتدا بااستارتاپاکثر  نکهیخاطر ا به

نند از ک یاندازشان را راهاستارتاپذوق و شوق بخواهند  یکه با کل ییچند دانشجو ای نیکارآفر کی دیرا متحمل شوند. شا
 .است هیسرما کنندهنیمأگذار و به اصطلاح تهیبه سرما ازین لیدل نی. به همندیاینرآن ب یهانهیپس هز

ها نیاست که مخصوص کارآفر یبانک یهاها واماز آن راه یکیوجود دارد.  یادیز یهاها راهاستارتاپ هیسرما نیمأت یبرا
 .واهد بودممکن خ یتا حد ادیز یهایریگیبا پ یول .دیکن افتیدر نیسنگ یاز بانک وام ها دیبتوان ستین یاست. کار آسان



 هااستارتاپ هیسرما نیمأت
 یندازاراه یها بخواهند برادار است بروند و از آنکه پول یلیفام ایهم ممکن است به سراغ دوست  نیکارآفر یهااز جوان یلیخ

د خو استارتاپاز  یقیشده با ارائه طرح دقدهیها هم دوقت یلیشوند. خ کیشر یپرسود یگذارهیشان در سرمااستارتاپ
 !روش است کیهم  نیکنند. ا نیمأخود ت استارتاپ یاندازراه یرا برا هیاول هیسرما قیطر نیاند از اتوانسته

 یهانهیشوند هزیگذارها مشتاق مهیاز سرما یلیخ ،را ارائه دهد یشما کارگشا باشد و خدمت خاص استارتاپ اگر واقعاً اما
 یگذارهیسرما کسیر ،ستین ینیب شیوجه قابل پ چیبه ه استارتاپ  کی ندهیکه آ ییاز آن جا یکنند. ول نیمأتتان را استارتاپ

 .شوند کیشوند در سود کار شریم یراض یگذارها به سختهیاز سرما یلیبود و خ دبالا خواه اریهر استارتاپ بس یرو
 داًیاست که شد استارتاپ یاندازمندان به راهعلاقه یبرا یخوب شنهادیهم پ «هااستارتاپ یبرا هیسرما نیمأتهنر » کتاب
پندار پارس  تاانتشارتوسط  داریفرزاد پر یبا ترجمه مادسینوشته الخاندرو کرکتاب این . دیکتاب را بخوان نیکنم ایم هیتوص

 .است دهیبه چاپ رس
ساده و  کاملاا  یو به زبان ینیها و کارآفر استارتاپ یایدنبه  قیدق یبا نگاه «هااستارتاپ یبرا هیسرما نیمأهنر ت» کتاب
 یاهال یدر تمام کشورها برا هی. جذب سرمادهدیرا شرح م استارتاپ کی یبرا هیسرما یآورجمع یقواعد و راهکارها ،یامروز

 هیسرما نیمأت ،کتاب نیهم وجود دارد و چه بسا طبق عنوان ا رانیمشکل در ا نیار بزرگ است و ایمشکل بس کیاستارتاپ 
 .شودهنر محسوب  کی یبه راست استارتاپ کی یبرا
 

 یانیو سخن پا یبند جمع
 یانداز راه هنگاماست که  نیمن ا شنهادیرا عنوان کنم. پ دیبدان دیکه درباره استارتاپ با یزیکردم هر آن چ یمقاله سع نیا در

 .دیکن دیاست که آن را تول هیمحصول اول زیچ نی. مهمتر دیتان تمرکز کن دهیا یرو زیخود قبل از هر چاستارتاپ 

شود یار مزمختلف برگ یهاکه در شهر ییکندهایواستارتاپ در  دیکن یسع ،دیهست دهیو فقط صاحب ا هستیددست تنها  اگر
 یاهیسرما اگر نی. همچندیخود بساز یرا برا یخوب یلیخ یهامیت دیتوانیم دیها مطمئن باشدادیرو نی. در ادیشرکت کن حتماً
 .دیریها کمک بگ هندهدو از شتاب دینشو دیامهرگز نا دیندار
 
 


