
 اصطلاحات رایج در استارتاپ
ز ا ها درگیر هستند معمولًاافرادی که با استارتاپ

اصطلاحات خاصی برای بیان مقاصد خود استفاده 
از این  تعدادیکنند. در ادامه به معرفی می

 .پردازیماصطلاحات می
 

 Lean Startup 
دهد که چگونه یک استارتاپ را مییا نوپای ناب به شما یاد   (Lean Startup)متودولوژی لین استارتاپ

هایی برای رشد آن استفاده کنید. لین استارتاپ یک رویکرد چه موقع آن را تغییر دهید و از چه راه؛ هدایت کنید
تر به کند که محصول خودتان را سریعدهد و کمک میبه شما می علمی برای ساختن و مدیریت کردن استارتاپ

ها شوند. آناندازی میی ساختن محصول مورد نیاز مردم راهها با ایدهاز استارتاپ دست مشتری برسانید. بسیاری
کنند که محصول خود را به بهترین نحو شکل دهند بدون اینکه آن را به ها زمان صرف میها و حتی سالماه

ت ها صحبا مشتریها بشود. زیرا آنها میمشتری نشان بدهند. همین موضوع باعث شکست خوردن بسیاری از آن
ها نتوانند با یک استارتاپ ارتباط گیرند. زمانی که مشتریها بازخورد نمیکنند و در مورد محصولات خود از آننمی

 .خورددهند و درنتیجه استارتاپ شکست میی آن اهمیتی نمیبرقرار کنند، به ایده
 Unicorn Startup 

شود که رشد سریعی هایی گفته میبه استارتاپ orn Startup)(Unic استارتاپ تک شاخ یا یونیکورن استارتاپ
آیلین  گذاری به نامتوسط سرمایه ۲۰۱۳رسند. این لغت اولین بار در سال میلیارد دلار می ۱دارند و به ارزش بیش از 

کرد. ازجمله انتخاب  عنوان نماد این مدل استارتاپای، تک شاخ را بهارائه شد و او از میان حیوانات افسانه لی
 و Uber ،Xiaomi ، Airbnb ،Dropbox به توانگیرند میهایی که در این دسته جا میترین استارتاپبزرگ

 Pinterest  اشاره کرد. 
 گذار استارتاپبنیان (Founder)  

ردن ای به کار کعلاقه شود. این اشخاص معمولاً گذار گفته میبنیانکند اندازی میبه شخصی که استارتاپ را راه
توانند با ی خود دنیا را تغییر دهند. این افراد میوقفههای بیتوانند با تلاشبرای دیگران ندارند و باور دارند که می

 اندازی یکد. راهخودشان تقسیم کنن تعدادی از دوستان خود در این راه شریک شوند و وظایف سنگین را بین
گذاران آن فشار زیادی وارد خواهد شد. اما اگر استارتاپ به هیچ عنوان کار راحتی نیست و در طی آن، به بنیان

 .ی آن هم از نظر احساسی و هم از نظر مالی بسیار خوب خواهد بودآمیز باشد، نتیجهها موفقیتهای آنفعالیت

http://www.zoomit.ir/tag/uber/
http://www.zoomit.ir/xiaomi/
http://www.zoomit.ir/tag/airbnb/
http://www.zoomit.ir/tag/dropbox/
http://www.zoomit.ir/tag/pinterest/


 ی استارتاپدهندهشتاب lerators)(Startup Acce  
کنند. گذاری میهای جالب و البته کاربردی سرمایههایی با ایدههایی هستند که روی استارتاپها شرکتدهندهشتاب

 ها و آشناگیرند؛ اما در عوض خدماتی مانند آموزش توسط مربیها درصدی از مالکیت استارتاپ را میاین شرکت
قیت ها شانس موفکنند. درواقع این شرکتآن رشته را برایشان فراهم میگذاران و متخصصان ها با سرمایهکردن آن
 .برندهایشان را بالا میی بالقوه برای فعالیتها و پیدا کردن سرمایهاستارتاپ

 
 استارتاپ ویکند (Startup Weekend)  

شود. در این رویداد میساعته است که معمولا در آخر هفته برگزار  ۵۴تجربی -استارتاپ ویکند یک رویداد آموزشی
ها و کارها، بازاریابونویسان، مدیران کسبدهندگان، برنامهمندان به استارتاپ، توسعهافراد مختلفی مانند علاقه

دهند تا طرح اولیه یا شوند و افراد گروه تشکیل میها در این رویداد مطرح میطراحان گرافیک حضور دارند. ایده

 .سازی کننددهی خود را پیادموی ایده
 استارتاپ گرایند (Startup Grind)  

و  شود تا داستان موفقیتآن از کارآفرینان موفق دعوت می ی جهانی است که دراستارتاپ گرایند یک برنامه
آشنا  های یکدیگرتوانند در این برنامه با پروژههای استارتاپ خود را با دیگران به اشتراک بگذارند. افراد میچالش

 .شوند و از تجربیات هم استفاده کنند
 تجارت B2B  

شود که کاری گفته میو است و به کسب ess Business to Businی عبارتاین اصطلاح کوتاه شده
 دهد. این نوع تجارت در مقابل تجارت بی تو سیکار دیگر ارائه میو محصولات و خدمات خود را به یک کسب

(B2C)  قرار دارد. 

http://www.zoomit.ir/search/%D8%A7%D8%B3%D8%AA%D8%A7%D8%B1%D8%AA%D8%A7%D9%BE%20%DA%AF%D8%B1%D8%A7%DB%8C%D9%86%D8%AF/


 تجارت B2C  
شود که کارهایی گفته میو است و به کسب Business to customers مخفف عبارت B2C تجارت

 .کنندها عرضه میو خدمات خود را به مشتریمحصولات 
 تجارت C2C  

کنند. نوعی از سرویس است که کاربران با استفاده از آن، خدمات و کالاهای خود را به دیگر کاربران عرضه می
 Customer to Customer های تجارتهای خرید و فروش اجناس دست دوم، از نمونهها و سرویسسایتوب

 .هستند
 ی بذریسرمایه (Seed Funding)  
ود. شی اولیه شروع میکند، یک استارتاپ نیز از یک سرمایهطور که یک گیاه از یک بذر شروع به رشد میهمان

 .دشوی بذری گفته میگیرد، سرمایهاندازی استارتاپ در اختیارش قرار میی اولیه راهای که در مرحلهبه سرمایه

 واگذاری (Vesting)  
ندان شده به کارمشود که طی آن بعد از گذشت مدت زمانی، مقدار سهم تعیینبه نوعی تخصیص سهامی گفته می

 ۲۰سال داده شود، یعنی بعد از گذشت هر سال  ۱۰سهام طی  ۲۰۰عنوان مثال اگر به یک کارمند شود. بهداده می
دهد که عملکرد خوبی داشته باشند و برای مدت کند. این کار به کارمندان انگیزه میسهم به او اختصاص پیدا می

 .زمان زیادی در شرکت کار کنند
 بنچمارک (Benchmark)  

گذاران رمایهکند. سگیری موفقیت فعلی خود از آن استفاده میشود که یک استارتاپ برای اندازهبه فرآیندی گفته می

به بنچمارک   Aگوییم شرکتعنوان مثال وقتی میهسنجند. بها میها را بر اساس بنچمارکمیزان موفقت استارتاپ



  Xسال میزان فروش خود را به ۲یعنی این استارتاپ توانسته است طی  ،سال رسیده است ۲در طی   Xدرآمد
 .برساند
 استرپبوت (Bootstrapped)  

ود ی خجهی آن توسط خود کارآفرین یا بوداسترپ است، یعنی بودجهشود یک شرکت بوتزمانی که گفته می
 .شرکت تأمین شده است

 وام موقت (Bridge loan)  
شود که بر اساس میزان درآمد به هایی گفته مینیز معروف است و به مساعده  Swing loanاین نوع وام به

 .کندرا پر می ی بین درآمدهای عمدهشود و فاصلهیک شخص داده می
  (Buyout) فروش

است که طی یک استراتژی معمول برای خروج 
رسد و به خریداران آن سهام شرکت به فروش می

 .شودی کنترل شرکت داده میآن اجازه
 

 سرمایه (Capital)    
شود که در حال حاضر های مالی گفته میبه دارایی

یش اکنند و مقدار آن را افزبرای استفاده در دسترس هستند. کارآفرینان از سرمایه برای آغاز استارتاپ استفاده می
 .دهند تا به رشد استارتاپ کمک کنندمی

 دو دلیجنس (Due diligence)  
تواند شامل شود. این ارزیابی میگذاری گفته میهای سرمایهگذاران از وضعیت و پتانسیلبه ارزیابی و تحلیل سرمایه

 .باشد  ROIگیریبررسی سوابق مالی و اندازه
 گذاری یا بازگشت سرمایهبازده سرمایه (ROI)  
ه به شود کدهد. درواقع به پولی گفته میطور که از نامش پیدا است، برگشت سرمایه را مورد بررسی قرار میهمان

عنوان مثال اگر یک شود. بهگذاری خود در استارتاپ برگشت داده میعنوان درصدی از سرمایهگذار بهیک سرمایه



میلیون دلار  ۴۰درصد سهام یک شرکت خرج کند و شرکت با مبلغ  ۲۰میلیون دلار برای خرید  ۲گذار مبلغ سرمایه
 .میلیون دلار از فروش شرکت دریافت خواهد کرد ۸گذار مبلغ به فروش برسد، این یعنی آن سرمایه

 خروج(Exit)  
 شود که یکبه متدی گفته می  Exitشوند؛گونه پولدار میگذاران استارتاپ اینگذاران و سرمایهبرخی بنیان

 و  IPOکنند. خروج معمولا در زمانی خودشان را از شرکت خارج میسرمایه کارآفرین گذار و یکسرمایه
M&A  افتداتفاق می. 
 اوپیآی (IPO)  

 دهد. در اینبرای فروش به مردم پیشنهاد میزمانی است که یک استارتاپ سهام خودش را در یک فراخوان بورس 

 .شود و دیگر یک استارتاپ نیستحالت یک شرکت خصوصی تبدیل به سهامی عام می
  مالکیت و ادغام (Merge & Acquisition)  

 شود. این اتفاق به صورت دوستانهتر خریداری یا با آن ادغام میزمانی است که استارتاپ توسط یک شرکت بزرگ

 .گیردبا توافقنامه( یا خصمانه )بدون توافقنامه( صورت می )همراه
  افشاگریتوافقنامه عدم (NDA)  

NDA  مخفف عبارت disclosure agreement-Non شود که طی آن هر ای گفته میاست و به توافقنامه
سوم به اشتراک کنند و آن را با شخص طرف از اطلاعات حساس و محرمانه مانند اسرار تجارت محافظت میدو 

 .گذارندنمی
  (Pivot) پیوت

دهد. معمولا این تغییرات به دلیل عدم های خودش را سریعا تغییر میزمانی است که استارتاپ جهت استراتژی

 .شودها تمرکز میهای دیگر محصولات یا مشتریافتند و طی آن بر ویژگیبازدهی اتفاق می

http://www.zoomit.ir/tag/entrepreneur/


 مذاکره در آسانسور (Elevator Pitch)  
ثانیه فرصت دارید او را متقاعد  ۱۲۰تا  ۳۰اید و تنها گذار هم مسیر شدهفرض کنید در یک آسانسور با یک سرمایه

حل آن و بازار عبارتی شما باید در این چند ثانیه مشکل، راهگذاری کند. به ی شما سرمایهکنید که روی ایده

 .تقاعد کنیدگذار توضیح بدهید و او را مها را برای سرمایهمشتری
 عنوان سرویسافزار بهنرم (SaaS)  

 .شودرل میکنت رایانش ابری ی اینترنت یا سیستمشود که از راه دور به وسیلهافزاری گفته میبه یک محصول نرم
 
 

 

http://www.zoomit.ir/tag/cloud-computing/

