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يك مشتري كافي نيست حتي اگر از ليست فورچون باشد!

روش!پروتوتايپ را روي صفحه مانيتور بفروش ب ور ي روي ر يپ و پرو
تا مي تواني مذاكره كن و بازار را متر كن : مشق شب...
بود نخواهد توست ذهن در آنچه دزديدن مشتاق .كسي مشتاق دزديدن آنچه در ذهن توست نخواهد بودكس

phone. 22723018  Fax. 44288778p
info@rayltd.ir
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پرواز براي فيل ها!
ماستخدام پر دردسر
هرگز يك كار آفرين استخدام نكنيد
ابزار كار هم استخدام مي شوند...
برون سپاري هم، استخدام است؟
گاماس گاماس

phone. 22723018  Fax. 44288778p
info@rayltd.ir



0101

چه كاره ايد؟: در يك جمله
گور خر را شكار كن
وسوسه نشو

phone. 22723018  Fax. 44288778p
info@rayltd.ir
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كار از كار گذشته
90درصد طلاساز
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بدون شرح!
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كار به انتها برسد
استفاده از جريان نقدي
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info@rayltd.ir
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از كدام خزانه؟
فروش آينده به نام كيفيت!! م
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طمع نكنيد
پول خودتان را خرج كنيد نه آينده تان
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info@rayltd.ir
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؟!راه حل تصادفي
پيشگام باشيد! م
وقت تغيير فرا رسيده...
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امان از جو!
نقشه را فراموش نكن

phone. 22723018  Fax. 44288778p
info@rayltd.ir



طرح تجاري،طرح تجاري،

حخطاي رايج طرح تجاري10 ج



هدف د هام ابهام در هدفا

• وسيله براي جلب نظر سرمايه گذار ؟ طرح تجاري
كشف ا ا ش ا ن •قط قطب نماي شما براي كشف مسير صحيح

• نياز به مرور و بازسازي
• دام؟ سرمايه گذار در



ف تناقضض و و متناقضضعيف
• اهدافمتناقض و اعداد •در در اعداد و اهدافمتناقض
• نگارشي آداب
• چهل پاره
• حاصل اجبارشعاري



ا نقديج ن نقديجريان

• درآمد منهاي هزينه كافي نيست
شاخ ا تز ا ده د ا ده خ ه •گ گره خورده با سود دهي استزمان شاخص

• ساز است سناريوهاي جريان نقدي اعتماد
• زماني كمك به ساخت جدول
• بزرماليات، بيمه، مخارج كوچك با دردسرهاي بزرگ ي ر ر ب وچ رج بي ي



داد اعداد عجيبا
منزل• در شده كشف اراقم اراقم كشف شده در منزل•
در صد خطاي مرگبار 30•
نشاني از ضعف در شناخت صنعت و بازار•
!خطر رويا پردازي• پ



واقع از ن و واقع از !نياز واقعي و نياز واقعي!ن

پيچيدگي در نشان دادن كمبودها•
ش ا ن ت شك از ت ترس از شكست نمايش•

!يك راست، سر اصل مطلب•
است»اين نياز واقعي«نشان بده كه•
و يا تلاش مجدد...ثبت نام و پيش فروش،• روش وپيش م جب ش ي و



ز آ ا لوبياي سحر آميزل

!چشم انداز جايي در طرح تجاري ندارد•
يتخريب فضاي اعتماد• ريب
نقشه براي عمليات امروز•
پيچيدگ• و ابهام خطر خطر ابهام و پيچيدگي•
خطر عدم ثبات و پايداري•



رقيبق
بود• نخواه و نيست رقيب ب بي رقيب نيستي و نخواهي بود•
!دنيا به خوبي بدون تو هم مي چرخد•
جاي خودت را ميان رقبا مشخص كن•
چرا تو را اننخاب كنم؟•
!!فروش نوآوري دشوارتر است•
داري• رقيب باشكه بازار!خوشحال يعني اين ...اين يعني بازار!خوشحال باش كه رقيب داري



ق تحقيقتحق

!براي شكست اهرمي•
كخشت• ا ل(د ا ق ازا داد ا )اهداف ...)اهداف، اعداد، بازار، رقبا، محصول و(ديوار كجخشت•
رها سازي در ابتداي ... تحقيق خودت اعتماد داشته باش به•

...مسير



...بيشتربيشتر

• فراموشي چرا ها؟
• از نگارش پرهيز

• تمركز بر ايده بزرگ
• يزريزيترس از طرح رشپر ز

• نداشتن بازار هدف
رح ز ريزيرس

• نداشتن مدل تجاري



بازاريابيمحتواي بازاريابيمحتواي

خطاي بزرگ در بازاريابي10



شكست براي طرحي براي شكستطرحي
• بازار، رهبري، تعقيب كننده، مرجع؟ سهم
• تا زمان مشخص شدن هدف، دست به كاري نزنيد
• بسنجيد وضع موجود را با مطلوب وب ب ر وجو ع جيو ب
• سالاد غذا؟ طعم غذا؟



ا ت ف ض ت ف كيفيت ضعيف محتواك
• زد پرتوان كه بود خشت •آن آن خشت بود كه پرتوان زد
ساده باش•

•گ كنمخاطب را درگير
• هر كلمه اضافي از بختت خواهد كاست
• فروشنده نيستي



نا نا كانال نامناسبكانال
• برداريد وبسايتتان سر از •دست دست از سر وبسايتتان برداريد
• ...ويدئو، گرافيك، پخش صوتي و 
• چتري براي همه سهم تو
• پكمپين تبليغات



اقماريمحتواي اقماريمحتواي
• زمان و هزينه را بپذير
• از تبليغات اقماري حمايت كن
• نرشته را پاره نكن ر پ ر ر
• هويتي براي برند ومحصول



گيري نشانه گيرينشانه
تبليغات عمومي وجود ندارد•
براي هر مشتري يك كانال•
واهداف در بخش بندي بازار متفاوت است• ر ز ب ي ب ش ب ر ه



گ اندازه گيرياندازه
• تبليغات سرمايه بازگشت •نرخ نرخ بازگشت سرمايه تبليغات
• اثر گذاري بر مخاطب

•گ بازنگري در تبليغات



بازنشر و تسهيم و بازنشرتسهيم
به هم نشان » مي خواهند«چيزي نمايش مي دهيم كه مردم •

!دهند
.بزرگترين پشتوانه، توصيه نامه دوستان ماست• پ
در دسترس باشيم•



ه ا ه همه با همه
• اعتماد عدم تناقضو •خطر خطر تناقض و عدم اعتماد
• چند صدايي برند
• خوب يا بد، بازخورد لازم است



نكن معطل نكنمعطل
ارسال يك اس ام اس•
فروش اينترنتي•
يلدريافت يك ايميل• ي ي ري
724تلفني •



اش ن بلندگو نباشلندگ
• نيست حراج •اينجا اينجا حراجي نيست
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