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یتصفحه اصلی سا





 چیست؟تیآی نو

 10320710696، شناسه ملی 419710با شماره ثبت ( بامسئولیت محدود)شرکت گسترش طراحان نقش الماس
هسته اولیه این مجموعه در .شروع کرده است1390/09/08فعالیت خود را با مدیریت آقای علی معارفی از تاریخ 

در ذهن مدیریت خلاق  Inotiایده. راستای حضوری پویا و خلاق در کسب و کارهای فضای مجازی شکل گرفت
شکل ایران"پنل پیامکی مدیریت ارتباط با مشتری"با هدف ایجاد بزرگترین و بهترین 1391مجموعه  در سال 

هترین و گرفت که از همان ابتدا چهارچوب فعالیت خود را بر پایه بهبود فرهنگ استفاده از پیام کوتاه و ارائه ی ب
ناسان جوان پس از سالها تلاش شبانه روزی بی وقفه و با به کارگیری کارش. جدیدترین خدمات به کاربران بنا نهاد

در ایران به  CRMو مبتکر، اکنون مفتخریم اعلام کنیم که آی نوتی به عنوان یکی از برترین و کاربردی ترین
.شمار می آید

 ارتباط سامانه پیامکی"کارشناسان آی نوتی سعی داشته اند که با ارائه ساده ترین و در عین حال کامل ترین
.پاسخگوی نیاز تمامی کاربران محترم باشند"بامشتری 

ا داشته سیستم بازاریابی و فروش آی نوتی انقلابی در صنعت فروش ایجاد کرده است که می توانیم این ادعا ر
رهنگ امیدواریم بتوانیم ضمن بهبود ف. باشیم که سهم بسیار بزرگی را در این حرفه برای خود کسب کنیم

استفاده از این سامانه در ایران با ارائه راهکارهای نو در دنیای الکترونیک جهت کاهش اتلاف وقت و هزینه
.کاربران، خدمتگزار مردم ایران زمین باشیم



 تیبخش پشتیبانی آی نو

آی نو تی(Inoti) به عنوان یکی از فعال ترین مجموعه های حوزهIT  در زمینه ارائه خدمات مبتنی بر پیام کوتاه
ارشناسان توانسته است با بهره گیری از نیروهای کارآمد و متخصص خود با ایجاد بزرگترین شبکه فروش شامل ک

وب، فروش، نمایندگان فعال و همچنین با بهره گیری از جدیدترین ساختارهای برنامه نویسی و طراحی تحت
خدمات متنوع، کارساز و موثری را برای مشتریان خود فراهم ساخته است



ثبت نام
iNotiدرنامثبتفرمروبروعکس

.میدهدنشانرا
اینکهکسیملیکداولکادردر

میواردکردهمعرفیشمابهراکار
.کنید

مشخصاتبعدیهایکادردر
نهایتدروکنیدمیواردراخودتان

رادخومعتبرشناساییکارتعکس
.میکنیدآپلود

.زنیممیرانامثبتدکمهآخردرو
سآدرحاویپیامکینامثبتازسپ

بهعبوررمزوکاربرینامسایت،
واردنامثبتهنگامکهایشماره
.شودمیارسالکردید



ورود
امنازاستفادهبانام،ثبتازبعد

خودتانملیکدکه(،کاربری
ثبتهنگامکهعبوریرمزو)است،

زمیواردتوانیدمیکردیدواردنام
.شویدخودتانکار

عبور،رمزکردنفراموشدرصورت
عبوررمزبازیابیقسمتوارد

ملی،کدکردنواردازپس.شوید
.دشومیپیامکبرایتانعبوررمز



میز کار
ه ی بعد از ورود بوسیله نام کاربری و رمز عبور، وارد صفح

.میزکار می شوید
موجودی)در این صفحه میزان شارژ پیامکی، پورسانت 

،وضعیت  شما در باشگاه و نام و شماره (حساب
گاه همچنین خلاصه ی باش. پشتیبانتان درج شده است

.مایش داده شده استنمشتریان شما در کادر بعدی 
مشخصات کد خریداری شده CRMدرصورت خرید کد 

.در کادر آخر قید شده است
مهمترین مزیت پوسته ی جدید دسترسی آسان به 
سیله امکانات سایت بصورت طبقه بندی شده است که بو

.منوی سمت چپ قابل دسترسی است

امید



اخبار و اطلاعیه های سایت را 
ه میتوانید در این قسمت مطالع

.کنید

امیداخبار سایت



فعال سازی سامانه

-ACCبرای فعال سازی سامانه کد 

پیامک 10008590را به  *******
.کنید

ن سیستم به کوچک یا بزرگ بود. 1
.حروف حساس نیست

ACCبه خط فاصله بین کد و . 2

اشتباه_. درست است–. توجه شود
.است



ندی پوسته جدید سایت آی نوتی بسیار هوشمندانه طراحی شده و با دسته ب
.های ایجاد شده، دسترسی را به قسمت های مختلف سایت آسان کرده است

منو آی نوتی به سه بخش اصلی تقسیم میشود:

:و خدمات CRMمدیریت  

1 . مدیریتCRM

2 . مدیریت سامانه
پیامکی

3 .کاربریساب ح

4 . مپآی

:امور بازاریابان

امور مالی و قرارداد 1.
ها

گزارشات2.

:آموزش و پشتیبانی

آموزش.1

پشتیبانی.2

خروج. 3



CRMمدیریت 
CRM( های)مدیریت کد◙

ذخیرهCRMکدتوانیدمیقسمتایندر
دهید،تغییرراکدکنید،ویرایشراشده
ریخریداراکد،کنیدفعالراتلگرامربات
.کنیدرزرولغویاوکنید



در این قسمت میتوانید وضعیت ارسال
کارت ویزیت خود را به شماره های 

ه مختلف بر اساس ساعت و تاریخ مشاهد
.کنید

گاهی ممکن است از شماره ای دستوری 
ارسال شود اما به دلیل عدم موجودی 

کارت ویزیت برای شخص ارسال نگردد
که در این صورت شماره ذخیره می شود 
اما پیامک حاوی کارت ویزیت شما ارسال

.  نمیگردد

CRMمدیریت 
CRMگزارش عملیات ◙



ا در این قسمت می توانید تعرفه این کد ها ر
مشاهده کنید و پس از انتخاب نوع آن، کد 
.مورد نظر را برای تست یا خرید رزرو کنید

CRMمدیریت 
CRMخرید کد های ◙



CRMمدیریت 
CRMفروش  کد ◙

با استفاده از این قسمت شما 
میتوانید با توجه به شرایط و 

که خریداری هاییقوانین کد 
.کرده اید را به فروش برسانید

برابر قیمت 2کدها را نهایتا تا 
ای اولیه میتوانید بفروشید و بر

ه فروش سریعتر هر کد حق معامل
ریز ای تعیین کنید که از مبلغ وا

کم وبصورتبه حساب فروشنده 
به حساب بالا سری پورسانت 

.خریدار واریز میشود



فروشمعرضدرکههاییکد
دتوانیمیرااندشدهگذاشته

ومشاهدهقسمتایندر
.کنیدخریداری

CRMمدیریت 
کد های مزایده فروش◙



ری انتقال کد به حساب کارب
دیگر، در این قسمت امکان

.پذیر است
در این بخش ابتدا کد مورد

. نظر را انتخاب میکنید
سپس کد ملی مقصد را وارد

ور میکنید و در نهایت رمز عب
.میزنیدخودرا

CRMمدیریت 
CRMانتقال  کد ◙



که در هاییبرای ارسال پیامک به شماره 
مت از این قسایددفترچه تلفن ذخیره نموده 

.اقدام می کنید
را اییهمیتوانید پیام آیکنبا استفاده از این 

خص مناسبتی مشیا کنید تا در تاریخ دخیره
.بطور خودکار ارسال شود

د ارسال پیامک مشاهده گزارش را بزنیبعداز
پایین صفحه کادری است که مشخص . 

.هستندلیست بلکمیکند که چند شماره 
بعد از ورود به صفحه جدید برای ارسال به

پیام لیست دکمه ارسال را میفشارید تابلک
.ارسال شودGSMها با دستگاه 

مدیریت سامانه پیامکی
ارسال پیامک◙



ید شما میتوانید شماره هایی که دار
.را در این قسمت ذخیره کنید

برای ذخیره شماره ها ابتدا در کادر
را «نام دفترچه تلفن»مشخص شده 

و سپس دکمه ذخیره مینویسید
.اطلاعات را میزنید

مه پس از ایجاد دفتر تلفن بروی دک
ره مخاطبین کلیک میکنید و شما

.هارا ذخیره می کنید
شماره هایی که با استفاده از کد 

CRM ذخیره می شود نیز در این
.قسمت قابل بازیابی است

مدیریت سامانه پیامکی
دفترچه تلفن◙



برای ارسال پیامک انبوه به شماره های
.ایرانسل، از این قسمت اقدام میکنید

رقم اول کد پستی 5یا4برای این منظور 
د و پس از تایی. هر منطقه را وارد میکنید

د برآورد تعداد، مشخص می کنید به چن
ایت نفر تبلیغات شما ارسال شود و در نه

.متن را می نویسید
ش بعد از این مراحل با توجه به تعداد بخ

.و تعداد ارسال هزینه برآورد میشود
اپراتور فعال 4بزودی امکان ارسال به )

.(میشود

مدیریت سامانه پیامکی
(ایرانسل)ارسال کد پستی ◙



برای ارسال پیامک انبوه به خطوط همراه 
.اول از این قسمت اقدام میکنید

ا در این بخش میتوانید مجموعه هدف خود ر
کوچک کنید و براساس سن، جنسیت، 

.شهرو استان، و پیش شماره ارسال کنید
ما بعد از بررسی تعداد، کادری به ش: نکته

ادر داده میشود بنام ردیف که این کنمایش
.داز ارسال پیامک تکراری جلوگیری میکن

مدیریت سامانه پیامکی
(همراه اول)ارسال کشوری ◙



ظیم در قسمت خبرم کن شما میتوانید سیستم را تن
ما کنید تا تمام چیزهایی ک باید در موعد مقرری به ش

.سیستم بطور خودکار یادآوری کند, شودیادآوری 
:به عنوان مثال

ا شما میتوانید تاریخ تمام چک هایی ک دارید را وارد کنید ت*
کندسیستم آن را به شما یادآوری 

املاک می توانند برای یادآوری تاریخ سررسید مشاورین *
ر قابلیت استفاده کنند به طوری که اگاز این قراردادهای خود 

تنظیم کنند زمانی که موعدمستاجر قراردادی را بین مؤجر و 
تمدید قرار داد نزدیک شود یک پیام به مؤجر و یک پیام به 
ا بین مشاورین املاک ارسال میشود تا املاک بتواند قرار ملاقاتی ر

تنظیم کندمستاجر صاحب ملک و 
,  ثالث,کارگزاران بیمه نیز میتوانند تاریخ تمدید بیمه های عمر*

امانه مشتریان خود را با این قابلیت وارد س... بدنه و , آتش سوزی
سبت به نمایند تا سامانه در تاریخ تعیین شده بیمه شوندگان را ن

تمدید قرارداد یادآوری کند

مدیریت سامانه پیامکی
خبرم کن◙



اگر شما تاریخ تولد مشتریان را 
قسمت )داشته باشید و در سامانه ،

م وارد کنید سیست( دفترچه تلفن،
بطور خودکار پیامک تبریک تولد

.ارسال خواهد کرد
د از مدیریت متن پیامک تبریک تول

.این قسمت امکان پذیر است

مدیریت سامانه پیامکی
تبریک تولد◙



برای ارسال پیامک و یا دریافت پیامک
ه شما پاسخ کارت ویزیت الکترونیک سامان

.باید شارژ داشته باشد
ایش با استفاده از این آیکن میتوانید افز

.شارژ داشته باشید
البته از میزکار ،پایین قسمت اعتبار

یش پیامکی نیز میتوانید شارژ خود را فزا
.دهید

تومان 10.000برای استارت کار باید حداقل
.حساب کاربری خود را شارژ کنید

مدیریت سامانه پیامکی
افزایش اعتبار پیامکی◙



اعضای آی نوتی میتوانند با
ی داشتن کد ملی یکدیگر برا

.هم شارژ پیامکی ارسال کنند
لی به این منظور کافیست کد م

.مقصد و مبلغ را وارد کنید

مدیریت سامانه پیامکی
انتقال اعتبار پیامکی◙



گزارش آخرین ارسال های شما 
در ( از قسمت ارسال پیامک)

.این آیکن درج می شود
در صورت ذخیره پیامی، 

وضعیت پیام را در این قسمت
می توانید مشاهده کنید که 
یا پیام در انتظار سررسید است

.ارسال شده است

مدیریت سامانه پیامکی
گزارش ارسال زماندار◙



مدیریت سامانه پیامکی
شهر/گزارش ارسال استان◙



مدیریت سامانه پیامکی
گزارش ارسال بلک لیست◙

سرویس ارسال پیامک به مخاطبین
ا با بلک لیست دفترچه تلفن های شم

از طریق این آیکن GSMسیم کارت 
.امکانپذیر است

برای دسترسی به این سرویس می 
.توانید  مراحل زیر را طی کنید

پس از ارسال پیامک برای مشاهده 
شماره های بلک لیست و ارسال مجدد

: آن توسط سیم کارت های آی نوتی 
گزارشات« مدیریت سامانه پیامکی

«  اکلیک بروی یکی از ارسال ه« ارسال
دکمه ارسال به بلک لیست



گزارش آخرین ارسال های  
ن انجام شده توسط شما در ای

.قسمت نمایش داده می شود
برای مشاهده جزئیات بر 
روی مشاهده روبروی هر 

. ارسال کلیک کنید

مدیریت سامانه پیامکی
گزارشات ارسال◙



تمام تراکنش ها و گردش شارژ حساب 
خود را در این قسمت میتوانید مشاهده

.کنید

مدیریت سامانه پیامکی
گزارش شارژ حساب◙



برای تغییر رمز عبور در
و کادر اول رمز عبور قبلی
در کادر دوم و سوم رمز 

جدید را وارد می کنیم

حساب کاربری
تغییر رمز عبور◙



برای ویرایش مشخصات از این 
.قسمت اقدام کنید

ی، لازم به ذکر است نام، نام خانوادگ
شماره ملی و شماره تلفن از این 

.قسمت قابل ویرایش نیست
در صورت ناخوانا بودن کارت 

شناسایی عدم تایید هویت، عکس
کارت شناسایی خود را مجددا از 

.این قسمت آپلود کنید

حساب کاربری
ویرایش مشخصات◙



آی مپ ◙



پرداخت خودکار قبوض◙

بزودی



برای مشاهده گزارش واریز های 
پورسانت شما و برداشت ها به 

این قسمت وارد شوید

امور مالی و قرارداد
گردش مالی◙



ما، پورسانت شما به حساب کاربری آی نوتی ش
.واریز میگردد

برای برداشت وجه کافیست شماره کارت و 
شماره شبا و نام بانک را در این قسمت وارد 

ساعت مبلغ به حساب 24کنید و در کمتر از 
.شما واریز میشود

حتما باید حساب به نام خوده شخص: نکته
باشد و در صورت مغایرت پورسانت واریز 

.نخواهد شد

امور مالی و قرارداد
درخواست وجه◙



امور مالی و قرارداد
دریافت قرارداد◙



رایط تمامی افراد میتوانند با توجه به ش
و  قوانین، جایگاه خود را در سایت آی 

.نوتی لغو کنند
ت دریاف»به این منظور کافیست دکمه 

را فشار دهید« کد لغو قرارداد همکاری
و در کادر مورد نظر کدی که برای تان 

.پیامک شده را وارد کنید

امور مالی و قرارداد
لغو قرارداد◙



یکی از مقدمات استارت آی 
نوتی، پرینت رنگی کارت

و شناسایی آی نوتی با عکس
.پرس کارت است

یدریافت کارت پرسنل◙



ا در که بیشترین فروش رنفری 29لیست 
قابل قسمت طول ماه داشته اند در این 

استمشاهده 
ق به نفرات برتر پاداش هایی تعلهرماه

29ازاینشماهم میتوانید یکی . میگیرد
.باشیدنفر 

گزارشات
فروشندگان برتر◙



ا شما می توانید هدف مالی ماهیانه خود ر
مشخص کرده و سیستم آی نوتی آن 

هدف را به اهداف روزانه و قابل دسترس 
تبدیل می کند و به شما اطلاع می دهد
ید که روزانه چقدر باید فروش داشته باش

در پایان ماه آی . تا به آن هدف برسید
دهدپیغام به شما می 2نوتی 

خودتبریک بخاطر تیک زدن هدف -1، 
. اخطار بخاطر نرسیدن به هدف خود-2

انتخاب با شماست که کدام پیام را 
.دریافت کنید

گزارشات
ویژن تیک◙



ی پورسانت شما که به صورت آن
واریز می شود در جدول دوم و 
وضعیت شما و سهام های شما 
.در جدول اول قابل رویت است

گزارشات
ورسانتپاداش و پ◙



ید شما بعد از تسلط به آی نوتی، میتوان
این کسب و کار پرقدرت را به دوستان 

بع با این کار هم یک من. خود معرفی کنید
درآمدی پرقدرت را به آنها معرفی کرده 
اید و هم چنین شرکت بخاطر حسن نیت
شما، از فروش دوستان تان طبق الگویی

برای مدیریت.  خاص به شما سهام میدهد
حرفه ای سهام ها می توانید از این قسمت

.اقدام کنید

گزارشات
ینهگزارش کمینه و بیش◙



شما  وضعیت تمام افرادی که مستقیما با کد معرف
.تثبت نام کرده اند در این قسمت قابل  رویت اس
ولی کافی است روی اسم هریک کلیک کنید تا جد

مانند جدول روبرو برای شما باز شود و اطلاعات 
.کاری شخص برای شما نمایش داده شود

گزارشات
گروه در باشگاه◙



بعد از پایان هر ماه گزارش 
عملکرد همان ماه و ماه های قبل 

را می توانید مشاهده کنید

گزارشات
عملکرد ماهانه◙



سوالات متداول کاربران در 
.این قسمت جمع آوری شده

اگر سوال شما در بین این 
سوالات نبود می توانید از 

بخش ورود به سامانه 
ه پشتیبانی شده و با توجه ب
دسته بندی های موجود، 

سوال مورد نظر را برای شرکت
.ارسال کنید

آموزش و پشتیبانی
پشتیبانی◙



تیکت◙

کت شربه نامه هایی است که ، تیکت
در قسمت ارسال . ارسال میکنید

بهها را با توجه میتوانید تیکت 
درجه اهمیت و موضوع به قسمت 

.کنیدموردنظر ارسال 
کارشناسان آی نوتی در اولین 

فرصت پاسخگوی سوالات شما 
.هستند



ش در اینجا قصد داریم استراتژی فرو
.را برای شما عزیزان بازگو کنیم

 در قسمت های بالا با قسمت
.های مختلف سایت آشنا شدید



ابزار
iNotiگام های اولیه استارت 

(اختیاری)اسم و فامیل خودتان CRMخرید کد 1.

تومان10.000شارژ سامانه حداقل 2.

iNotiپرینت کارت شناسایی 3.

iNotiپرینت بروشور 4.

iNotiپرینت جدول زمان بندی معرفی 5.



شماوجاستهمهعملانوتیآیکاربازارمیدانیدکههمانطور
هکاینکتهاما.بدهیدارائهصنفیهربهراخدماتاینمیتوانید

هبمدتایندرکههاییتجربهبهتوجهباکهاستاینداردوجود
آنربکاملاتاکنیدانتخابراصنفیککهاستبهترآمدهدست
پیدالطتساصنافتمامبرکهمدتیازپسو.کنیدپیداتسلطصنف

همانسراغفقطوکنیدانتخابراصنفیکروزانهبازهمکردید
.برویدشغل





مثال. بعد از انتخاب صنف خود، روز اول فقط به کسب و کارهای مختلف مراجعه میکنید و فقط جلسه معرفی  ست می کنید:

شرکت آی نوتی برای رونق کسب و کارها . بنده نماینده شرکت آی نوتی هستم                   -.    سلام-.   سلام وقت بخیر -

در چه زمینه ای فعالیت داره؟-.     ایده ی جدیدی داره که اگه مایل باشین براتون توضیح بدم

ت ندارم           در زمینه پنل های پیامکی که البته بصورت رایگان در اختیارتون قرار میگیره و یک سری خدمات جدید دیگه که چون الان وق-
چه ساعتی سرتون 16تا13فردا از ساعت . اگه ممکنه یه تایمی باهم ست کنیم که بیشتر براتون توضیح بدم( و شما هم سرتون شلوغه)

خلوتتره؟

فقط این . خدمتتون میرسم14پس، فردا ساعت . خیلی خوب پس من تایم شما رو ثبت میکنم                              -.    14فردا ساعت . باشه
.بروشور               رو مطالعه کنید که فردا دربارش صحبت کنیم

خوب میتونم شماره تماستونو داشته باشم؟-

.تافردا. کارت ویزیت من براتون میاد10008590امید نظری رو پیامک کنید به . بله--

.شب با استفاده از سامانه به فرد پیامک میدهید و قرار ملاقات روز بعد را یادآور میشوید: نکته طلایی-



داره و یعنی خریداری و یا راه اندازی این پنل برای شما هیچ هزینه ای ن. آی نوتی یک پنل پیامکی رایگان در اختیار شما میذاره
.یامک ارسال کنیدپفقط میتونید با شارژ کردن سامانه از قسمت های مختلف سایت استفاده کنید و 

 ه میبینید در همانطور ک( وارد این آیکن شوید. )ستی هستپاولین قسمتی که می تونید به صورت رایگان استفاده کنید ارسال کد
مشخص شده و در کادر قرمزتعداد شماره های موجود در این منطقه با رنگ . رقم اول کد پستی رو وارد می کنید5یا 4کادر اول 

د کارکتر و پایین کادر تعداد پیامک، تعدا. در کادر بزرگتر متن پیامک را می نویسید. بعدی تعداد پیامک ها رو مشخص می کنید
.هزینه ی هر پیامک ، مبلغ کل و در نهایت مبلغ موجودی شما مشخص شده است

.پس از تایید متن پیامک و تعداد پیامک را ارسال میکنید

نطقه که در این قسمت میتونید به تفکیک سن، جنسیت، اپراتور، پیش شماره ، شهر و م( همراه اول)کشوری قسمت بعدی ارسال .
.پیامک انبوه ارسال کنید

اندار یا روتین قسمت بعدی مربوط میشه به ارسال پیامک به شماره هایی که در دفترچه تلفن ذخیره شده که میتونید بصورت آنی یا زم
.ویا طبق مناسبت های مختلف، پیامک ارسال کنید



 ت نامثببعد از توضیح قسمت های رایگان سایت اقدام به
د شخص در سایت کرده و کد ملی خودتون رو به عنوان ک
و معرف وارد کنید و سایر مراحل ثبت نام و فعال سازی ر

.انجام میدین

وال بعد از ثبت نام و در انتهای معرفی  با پرسیدن چند س
کلیدی کارت ویزیت الکترونیک را معرفی میکنیم



سوالات کلیدی:

 این مغازه رو دارین؟وقتهشما چند

خوب مسلما مشتری های زیادی تو مغازه تون اومدن...

 یلی رو داشتین وضعیت الان خهاتونفکر نمی کنید اگه شماره همه مشتری
تا مشتری داشتین که وقتی حراج داشتین بهشون 3000بهتر بود؟ مثلا 

تاشم بیان دخل مغازتون حتما خیلی 500نفر 3000پیامک میدادین اگه ازون 
بالاتر میشد؟

تونو جمع کنید؟حالا شده شماره مشتری هاتا

حالا شده از شماره هایی که ذخیره میکنید استفاده کنید؟ چطور؟تا

از هزینه های حالا فکر کردین هزینه های جذب مشتری چقدر بیشترتا
حفظ مشتریه؟؟؟ 

ار شماره خوب این پنل پیامکی که الان براتون فعال کردم این قابلیت رو داره که بطور خودک
.  مشتری ها رو ذخیره میکنه



 خوب ایده ی جدیدی که آی نوتی برای رونق کسب و کارها ارائه داده کارت ویزیت الکترونیک یا کد هایCRM

مزیت های کارت ویزیت الکترونیک:
همیشه در دسترس کسب و کار و هم چنین مشتری  است

برخلاف کارت ویزیت های کاغذی، کار ویزیت الکترونیک قابل ویرایشه•

قابلیت ذخیره سازی مشتری ها بصورت خودکار•

حذف کارت ویزیت کاغذی و کمک به محیط زیست•

برند شدن کسب و کار•

و جذاب تر از همه فعال سازی ربات تلگرام بصورت رایگان و ارائه ی کارت ویزیت دیجیتال و تصویری•



:الکترونیکویزیتکارتمعرفییشیوه

ویزیترتکابا.الکترونیکهویزیتکارتگرفتهنظردرکارهاوکسبرونقبرایماشرکتکهایدیگهیایده
یامیشهگمیاویزیتکارتاونکهویزیتکارتیاتراکتهرگونهچاپازکنیمیپیدانجاتشماالکترونیک

توتاشو20ریزهمیخونهیهتوتاشو40اماکنهپخشکهنفریکبهمیدینروتراکتاونیا.میشهانداختهدور
.ندارهشمابهارقیچونریزهمیجوب

کنیدجارهامخابراتازرواسماینشماوقتیچون.کنیدبرندغازتونوماسممیتونیدایدهاینازاستفادهباشما
.بگیرهاونوتونهنمیایرانجایهیچتوهیچکسدیگه

ودمیخواکهاسمیباروکدخودشجلوو).بشینآشناکارشیوهباتابدمانجامساعته1رزرویهبدیناجازه
ویرینمیگمنوشیاومغازهازعکسیهشمامیکنهتستروسیستمدارهاونتاوکنیدرزرومیخوادکهمتنی

(.شدهدادهنشونپایینتصویریصورتبهکه.کنیدمیفعالهمرورباتش



 برای رزرو کارت ویزیت
دا در قسمت منو ابتالکترونیک، 

را انتخاب CRMمدیریت 
ید آیکن خرمیکنیم و سپس وارد 

.می شویدCRMکد 

 ابتدا در کادر اول نوع کد را
ا که انتخاب میکنید و سپس کد ر

ا می تواند نام مغازه یا شخص و ی
ا یو )حتی عدد باشد در کادر دوم 

می وارد میکنید و رزرو ( سوم
.کنید

(1)رزرو کارت ویزیت الکترونیک



رتکامتنبالا،کادردربعد،صفحهدر
وآدرسشمارهنام،شاملکهوزیت
.میکنیدواردرااست

رامدیریتپیامپایین،کادردر
یاالفعمیتوانددومقسمت.مینویسید

هربرایشودفعالاگروباشدغیرفعال
شودمیارسالبار1فقطشماره

(2)رزرو کارت ویزیت الکترونیک



صفحهاینواردمتنسازیذخیرهازپس
.شویدمی

پرداختجملهازهاییگزینهصفحهدراین
.داردوجود...وتلگراممدیریتآنلاین،

مدیریتیگزینهازاستفادهباشما
رایبرانیزرباتمیتوانیدتلگرامدستورات

.کنیدتستوکنیدفعالکاروکسب

(3)رزرو کارت ویزیت الکترونیک 



راتلگرامرباتتوانیدمیشماصفحهایندر
.کنیدطراحی

میرانظرموردعکسیامنوناماولکادردر
chooseقسمتدرصفحهپاییندرونویسید

fileمیکنیدآپلودرادلخواهتصویر.

وسیدمینویتصویردربارهتوضیحیبعدیکادردر
.دمیکنیانتخابرامنوذخیرهگزینهنهایتدر

رایمختلفهایعکستوانیدمیترتیبهمینبه
جدولماننددرجدولیآنهاهمهکهکنیدذخیره
.شدخواهدلیستروبرو

رباتواردمشاهدهبرای@iNoti_Botوشده
وویزیتکارت.کنیدواردرانظرموردکدنام

دادهنمایششمابهشدهذخیرههایعکس
.شدخواهد

(1)فعال سازی ربات تلگرام 




