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تجارت بین الملل علم قواعد و مقررات مربوط به تجارت فراملی و فراتر از مرزهاست ؛ یعنی 

و یونان بر  (باستانحقوق صادرات و حقوق واردات . سابقه تجارت بین الملل به ایتالیا (رم 

می گردد ، چون بین این کشورها ،کشتیرانی و دریا نوردي رایج بود ،بهمین دلیل بین 

یونان و ایتالیا بصورت عرفی یک سري قواعد ومقررات وجود داشت . امروزه با وجود 

عبارت دیگر همان عرف به قانون ه پیشرفت هاي بسیار ، عرف سابق همچنان برقرار مانده ب

ت و  براي بعضی کشور ها حالت الزام آور دارد و براي برخی کشورها شکل تبدیل شده اس

ارشادي دارد. مراکز اصلی در ایتالیا ژنو و ونیز بوده به همین دلیل منشأ اسناد تجاري مثل 

چک و برات ژنو و ونیز است . بعد ازاینکه یک سري از ایرانیان به اروپا سفر کردند و 

گرفتند این مقررات در ایران هم اجرایی شود (نهضت قانون  مقررات حاکم را دیدند تصمیم

خواهی) بعدتر چینی ها با ساخت جاده ابریشم ، حقوق بین الملل را جزو حقوق داخلی 

خودشان کردند که این کار چینی ها باعث شد که چین و تجارت آن بتواند دنیا و تجارت 

ن الملل ، انگلیس بود. پیشرفت آن را قبضه کند . کشور تأثیرگذار بعدي در تجارت بی

انگلیس بعد از اختراع ماشین بخار بود که جهش تجاري و صنعتی بود و بعدتر بااختراع 

کشتی هاي تجاري و نظامی شروع به مستعمره گیري کردند . کشورهایی که تحت 

) هستند یعنی حقوق نانوشته دارند و common lawاستعمار انگلیس بودند کامن لا (

فري معیار است .کشور انگلیس بود که بعدتر بیمه دریایی و پرداخت بین المللی را رویه کی

مطرح و قوانین و علم آنرا ارائه کرد . پس از جنگ جهانی دوم که بسیاري از کشور هاي 

اروپایی درگیر جنگ شدند و در این درگیري ها سرمایه و منابعشان را از دست دادند 

ستقیم در جنگ متزلزل نشده و بعد از جنگ به قدرت ،آمریکا بدلیل عدم درگیري م

تجاري تبدیل شد . برخلاف انگلیس که تجارت آزاد را مطرح می کرد ، آمریکا معتقد به 

گمرك بود و بر این باوربود که واردات باید حداقل باشد تا صنعت در آن زمینه خاص 

نیم ، آنچه مورد نیاز است در آسیب نبیند . ترفند آمریکا این بود که کالاي آماده وارد نک
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وهله اول خودمان میسازیم و اگر نتوانستیم ماده اولیه را وارد می کنیم ،اما براي این وارد 

کردن باید مبالغی به دولت پرداخته شود تا انگیزه واردات کمتر شود .کشور مؤثّر بعدي در 

بود و معتقد بود تجارت بین الملل شوروي بود ( اتحاد جماهیر شوروي) که کمونیست 

  مالکیت اختصاصی نباشد و امکانات براي همه است و تجارت بین الملل را قبول نداشت.

  جلسه دوم

منشا پیدایش تجارت بین الملل(تجارت فراملی) روم و یونان بود. چین و انگلیس نقش 

  هاي جدي داشتند آمریکاه به بعد از جنگ جهانی دوم نقش ویژهاي یافت.

ران در زمان شاه عباس اول بود که در مسیر هاي مختلف کاروان سراي دوره درخشان ای

  شاه عباسی بنا شد(بویژه در مسیر جاده ابریشم).

قانونی تصویب  1309پول ایران در دروه شاه عباس اول پول رایج دنیا و معیار بود. درسال 

  شد که ورادات در اختیار دولت قرار گرفت(درزمان رضاخان)

ایران مورد اشغال متفقین قرار گرفت و رضا شاه تبعید به جزیره موریس  1320در شهریور 

سلطلنت کرد که در این دوره تقریبا صاردات و واردات  1357تا  1320شد و محمد رضا از 

آزاد بود. و منع خاصی نداشت اما برخی کالا ها منحصرا در انحصار دولت بود مثل قند شکر 

  و دخانیات.

ب قانونی به نام قانون صادرات و واردات به تصویب رسید که بطور کامل بعد از پیروزي انقلا

  صادرات و واردات آزاد شد( البته به جزء کالاهاي غیر مجاز، مسکرات، قاچاق و ...

  ایران وارد سازمان تجارت جهانی شد. 1370در سال 

  مبانی نظري تجارت بین الملل:
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  نظریه اول (تجارت هدفمند):

که توسط شخصی بنام گالبرایت مطرح شد اگر دو کشوري که با هم طبق این نظریه 

مراوده تجاري دارند از نظر سطح پیشرفت برابر باشند هر دو سود خواهند کرد ولی اگر 

یکی ضعیف و دیگري قوي باشد طرف قوي سود خواهد کرد. یکی پیشرفته(صنعتی) و 

پیشرفته سود بیشتر به  دیگري از نظر صنعتی ضعیف(سنتی و عقب مانده) باشد کشور

جیب می زند. کشور ضعیف مواد خام مثل آهن را به قیمت ارزان می فروشد و کشور 

  پیشرفت آهن را به ماشین تبدیل و چندصد برابر به کشور ضیف می فروشد.

  پریش هم تقریبا همین نظر را داشت ولی او کشور ها را به دوسته تقسیم می کرد:

  ـ کشور هاي مجاور(مصرف گرا)2  تولیدي) ـ کشور هاي مرکز(صنعتی و1

  کشور هاي مرکز :

کشور هاي پیشرفته اي هستند که بیشترین سود را در تجارت بین الملل از آن خود می 

  کنند.

  کشورهاي مجارو: کشور هاي عقب مانده تري هستند که بیشتر محمل ضرر می شوند.

بکنند که حداقل واردات و  پربیش بر این عقیده بود که کشور هاي مجاور باید کاري

حداکثر صادرات  را داشته باشند و حداقلی که وارد می کنند کالا هاي سرمایه اي باشد نه 

  مصرفی.

تقریبا شبیه نظریه اقتصاد مقاومتی. یعنی کالا هاي ضروري را وارد کنید و سرمایه کشور را 

  به خارجی ها ندهید.
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ه می شود یعنی واردات ضروري، هدفمند و در قسمت آخر نظریه پربیش هدفمند بودن دید

سرمایه اي باشد. منظور از سرمایه اي کالاهاي است که باقی می مانند. نه کالا هاي 

  مصرفی که تمام می شود.

  نظریه دوم: نظریه صفر صفر یا برد برد:

  یعنی دو کشور(وارد کننده و صادر کننده) سود کنند و هیچ کدام از طرفین ضرر نکند.

  سوم: نظریه مزیت نسبی:نظریه 

دانشمندي بنام آدام اسمیت این نظریه را مطرح کرد. آدام در کتاب تجارت ملل خود بر 

این اعتقاد است که ما باسیتی کالاهاي که در داخل تولید آنها هزینه براست وارد کنیم و 

رشد می  کالا هایی که کمتر هرینه دارند صادر کنیم.مثلا گندم در ایران بهتر از  تایلند

کند و برنج در تایلند بهتر و ارزانتر است، پس برنج در ایران هزینه براست ولی گندم که 

  ارزان است صادر کنیم و برنج را که براي ما هزینه دارد وراد کنیم.

ریکاردو هم طرفدار نظریه نسبی است و می گوید دادوستد به نفع همه کشور ها است و 

  اد باشد.تجارت بین کشور ها بایستی آز

  نظریه مرکانتالیسم:

مکتبی است با این اعتقاد که ما باید هرچه بیشتر صادر کنیم و تاحد امکان کم وارد کنیم. 

  صاردات حداکثر و واردات حداقل.

تجارت بین الملل در حوزه حقوق خصوصی( رابطه افراد در داخل کشور) است یاعمومی 

  (رابطه شهروندان و دولت) ؟
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حقیقت این است که برخی از مباحث این مقوله جزو حقوق عمومی و برخی جزو حقوق 

خصوصی است. موضوعاتی مثل گمرك ، ثبت شرکت ها ،مالیات و ... جزو حقوق عمومی 

است ولی بعضی موضوعات در تجارت بین الملل مربوط به حقوق خصوصی است مثل 

  . اسنادتجاري ، عملیات تجاري ، روابط تجاري و...

  منابع تجارت بین الملل :

منابع داخلی : قوانین و مقررات داخلی کشور که قوه مقننه وضع کرده ، قوانین مربوط -1

  به صادرات و واردات ، گمرك ، مالیات  که حقوق داخلی آنهارا مشخص می کند .

  دارند .منابع بین المللی : کنوانسیون ها ، قراردادها ، معاهدت که جنبه بین المللی -2

  رویه قضایی .-3

  دکترین .-4

اصول کلی حقوق  که در تجارت بین الملل فوق العاده مهم است مثل اصل انصاف ، -5

اصل حسن نیت ، اصل دارا نشدن غیر عادلانه و... . اصل انصاف می گوید چنانچه اختلافی 

صفانه بودن من -2فوري بودن رسیدگی دادگاه و داوري از اصول انصاف هست ،  -1پیش آمد 

اصل اعتبار امر  -4رسیدگی با حسن نیت و طولانی نبودن روند رسیدگی  - 3رسیدگی و 

مختومه  یاقضاوت شده که بیشتر در داوري بین المللی کاربرد دارد و امري که یک بار 

قضاوت شده قابل طرح مجدد نیست ، جزو اصول چهارگانه اصل انصاف است. اصل حسن 

است می گوید طرفین نباید سوء نیت داشته باشند ، در حقوق  نیت که مخالف سوء نیت

  داخلی هم اصل حسن نیت مطرح است .

اصل دارانشدن غیر عادلانه می گوید بلاجهت نباید مالی بر اموال یک شخص اضافه گردد 

  که همان بحث ضرر و نفع است که هرچه قدر ضرر کنی باید به همان اندازه نفع ببري . 
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  ی ترین منبع است .عرف که قدیم-6

  جلسه سوم

  عاملین در تجارت بین الملل چه کسانی هستند ؟

الف ) دولت ها : نقش اصلی و عمده اي را در تجارت بین الملل ایفا می کنند . دولت و 

حاکمیت بامشخص نمودن مقررات صادرات و واردات تأثیر بسزایی در تجارت فراملی دارد . 

سمت سرمایه داري پیش می روند ، بیشتر طرفدار بازار می توان گفت هرچه دولت ها به 

آزاد بوده و هرچه به سمت دولت هاي کومونیستی پیش می رویم نقش اصلی مبادلات بر 

دوش دولت است . مثلا در شوروي تاجر اصلی فقط دولت بود ، برعکس کشورهاي اروپایی 

زاد بودند .حالت بینابین در بعضی به دنبال بازار آزاد و مبادلات آزاد و ورود و خروج کالاي آ

کشورها از جمله ایران وجود دارد ، به این صورت که تجار و اشخاص نقش اصلی را ایفا می 

کنند و صادرات و واردات دست تجار است و دولت دخالتی درآن ندارد ، اما در مورد برخی 

دولت هم در کالاهاي استراتژیک و حساس که مربوط به نظم اقتصادي و اجتماعی است 

  آنها دست دارد.

قانون اساسی هر قراردادي که دولت تصویب می کند باید به تصویب مجلس برسد  77اصل 

آنچه مربوط به مایحتاج عمومی و روزمره(حوایج ضروري) است نیاز به تصویب مجلس 

  ندارد.

 انحصار برداشت نفت به یک شرکت انگلیسی داده شد که دولت وقت ایران 1331در سال 

نفت را ملی اعلام کرد و این بحث در دیوان بین المللی دادگستري مطرح شد و انگلیس 

علیه ایران شکایتی مطرح کرد که ایران برخلاف تعهد فیمابین دو طرف نفت را ملی اعلام 

کرده است، راي دیوان به نفع ایران بود با این عنوان که با توجه به اینکه قرارداد مذکور 
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یک شرکت است در صلاحیت این دادگاه نبوده و خودش را صالح بر این  بین دولت ایران

موضوع نداست و عملا راي به نفع ایران شد. چون در حقوق بین الملل خصوصی داریم اگر 

  طرفین یک دعوي یک دولت و یک شرکت باشد دولت باید به آن موضوع رسیدگی کند.

  ب )کمیسیون حقوق تجارت بین الملل:

تجارت بین الملل سازمان ملل متحد که نام آن به مخفف آنسیترال است،  کمیسیون حقوق

توسط مجمع عمومی سازمان ملل تأسیس شد. کشورهاي  1966دسامبر  17در تاریخ 

زیادي به عضویت آنسیترال درآمده اند ولی سازمان، اعضاي ویژه اي را نیز انتخاب می کند 

رال از کلیه مناطق جغرافیایی، قطبهاي به نحوي که می توان گفت کشورهاي عضو آنسیت

اقتصادي و نظامهاي حقوقی متفاوت انتخاب می شوند.این کمیسیون ارکان و تشکیلاتی 

دارد و هدف از آن یکنواخت سازي مقررات تجارت بین الملل است . هرکشوري در تعیین 

پس به ضوابط آزاد است و نمی تواند مقررات خودش را بر سایر کشورها تحمیل کند ، 

 تعداد کشورها مقررات داریم که این تداخل ایجاد میکند و عدم یکنواختی رخ می دهد .

کمیسیون آنسیترال هدفش یکنواخت کردن و رفع چندگونگی مقررات تجارت بین الملل 

است. مقر آنسیترال در وین و نیویورك است (هرسال یک جا) . یکی از ارکان آنسیترال 

وظایف آن، تصویب متون قانونی  ، کنوانسیون ها و مقرره هاي کمیسیون می باشد که از 

مربوط به کمیسیون هاي زیر مجموعه است که تهیه و تدوین می شود و در اختیار 

کشورهاي جهان قرار می گیرد . از مهمترین این کنوانسیون ها ، کنوانسیون حمل و نقل  و  

ذیرفته و تصویب شده و جزو قانون داوري می باشد . کنوانسیون داوري در مجلس ایران پ

 داخلی است .

  ج ) آنکتاد : 
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 1964شود درسال  که به اختصار آنکتاد نامیده می کنفرانس تجارت و توسعه سازمان ملل 

  .میلادي با هدف یک پارچگی کشورهاي در حال توسعه با اقتصاد جهانی تأسیس شد

و برمبناي قطعنامه مجمع  آنکتاد یک رکن فرعی مجمع عمومی سازمان ملل متحد است

  است. عمومی سازمان ملل متحد بنا شده

  

  د ) اتاق بازرگانی (پارلمان تجار ) :

اتاق بازرگانی بین المللی که مقر آن در پاریس است، ارتبـاط خود با اعضـا را از طریق  

المللی است که هدف آن  ترین سازمان بین بزرگ .کمیته هاي ملی کشورها برقرار می کند

کمک به توسعه اقتصادي در سطح جهان است و بیشتر از تاجران تشکیل شده است ، 

بعبارتی دولتی نمی باشد ، بهمین دلیل به آن پارلمان تجار گفته می شود. صدها هزار 

کشور جهان عضو این نهاد هستند و از هر کشور عنصري  130شرکت خصوصی در حدود 

اتاق همان کشور خواهد بود. این اتاق با هدف در این اتاق عضو است که در واقع رئیس 

  تقویت بازار آزاد و تسهیل و یکسان سازي تجارت ایجاد شده است .

  ارکان اتاق بازرگانی بین المللی :

  ـ هیأت رئیسه2           ـ مجمع عمومی        1

  ـ دبیرکل 4            ـ هیأت اجرایی3

عمومی هیأت رئیسه را انتخاب هر کشوري یک عضو در مجمع عمومی دارد و این مجمع 

می کند که هیأت رئیسه متشکل از رئیس و نایب رئیس و رئیس قبلی هیأت رئیسه می 

عضو هستند تعیین و این هیأت  15-30باشد . هیأت رئیسه هیأت اجرایی را که متشکل از 

  اجرایی دبیرکل را تعیین می نمایند . 
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  هـ ) سازمان تجارت جهانی :

به وجود آمد و هدف آن برداشتن تعرفه گمرکی بین  1946ات در سال سازمانی به نام گ

کشورها بود ، منظور از گات تجارت آزاد و بدون تعرفه می باشد . حذف تعرفه هاي گمرکی 

، یعنی کالاها و خدمات به رایگان جابجا شوند اما گات در بلوك شرق مخالفانی داشت که 

کارگري می دانستند بهمین خاطر موفق نگردید. آنرا سازمانی استعماري و بر خلاف قشر 

گات سه هدف اصلی و مبنایی داشت که مشابه با اقتصاد کلاسیک بوده و به شرح ذیل می 

جهانی سازي. آزاد سازي : ورود و خروج کالا و   -خصوصی سازي  –باشد : آزاد سازي 

اردات منعی خدمات آزاد باشد یعنی حذف تعرفه هاي گمرکی . تجار در صادرات و و

نداشته باشند . خصوصی سازي : دولت حداقل تجارت و دخالت در اقتصاد را داشته باشد و 

بیشتر به کارهاي نظم و امنیت بپردازد و فقط کنترل کننده باشد . جهانی سازي : حدود 

جغرافیایی وحاکمیت ملی در تجارت کم ترین نقش را داشته باشد .اما به خاطر این سه 

هاي کمونیستی مخالف آن بودند که به همین خاطر گات خیلی زود در سال هدف دولت 

و پس از انحلال گات سازمان تجارت جهانی به 1994با شکست مواجه شد . از سال 1993

میدان آمد که هدفش همان اهداف گات است . در این زمان شوروي که دولتی کمونیستی 

  یات سازمان تجارت جهانی است . بود از بین رفته بود و این دلیلی بر ادامه ح

  اهداف سازمان تجارت جهانی :

  مبادله آزاد کالا و خدمات به این معنی که مرزهاي کشور باز و ورود و خروج آزاد باشد. 

  کاهش تعرفه ها

 ارکان سازمان تجارت جهانی:

  کنفرانس وزیران، شوراي عمومی،دبیرخانه.
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تجارت جهانی است و نمایندگان همه اعضا را کنفرانس وزیران :که بالاترین رکن سازمان 

گیرد. هر دوسال برگزار می گردد . ایران عضو اصلی این سازمان نیست و عضو ناظر  دربر می

  است و حق رأي و تصمیم گیري ندارد.

  شوراي عمومی :که هر دولت عضوي ، یک نماینده در آن دارد.

  . دبیرخانه :که توسط کنفرانس وزیران تعیین می گردد 

یک نقش بسیار مهم سازمان تجارت جهانی ، اختلافات اعضا و دولت ها تنها در معاملات را 

  حل و فصل می کند . این حل و فصل به دو صورت می باشد :

  دوستانه: سازش /مساعی جمیله(حل و فصل از طرف کشور ثالث بی طرف) / میانجی گري

هیأت تجدیدنظر، رأي بدوي قابل  -2هیأت بدوي رأي صادر می کند .  -1رسیدگی قضایی : 

  تجدیدنظر بوده و رأي تجدیدنظر قطعی خواهد بود .

  گروه ها و فعالان تجارت بین الملل :

)شرکت هاي چند ملیتی : شرکت هایی که در یک کشور به ثبت می رسند اما دامنه 1

ی گویند مثل فعالیت آنها فراتر از آن کشور بوده و به این کشورها هلدینگ یا کشور مادر م

  پپسی کولا که ثبت آن در آمریکا و دامنه فعالیت آن در سایر کشور ها است .

اي باشد که آنها را به طور واقعی به هم  ) تابعیت مؤثر : بین دولت و شخص باید رابطه2

گویند هر دولتی موظف به حمایت از اتباع  نسبت دهد که به آن تابعیت موثر می

  باشد. خودش(حقیقی و حقوقی) می

  ) تابعیت قانونی: اینکه در کدام کشور  به به ثبت رسیده است.3

  قواعد و مقررات پذیرفته شده در شرکت هاي چند ملیتی:

  ـ احترام به حاکمیت ملی: احترام به قواعد داخلی حکومت.1

ـ به رسمیت شناختن صلاحیت قضایی کشور میزبان: دامنه برد مقررات و جرائم کیفري 2

ي کشور هاست.هر شعبه و شرکت باید صلاحیت مراجع کشور و مقرراتش را داخل مرزها

  بپذیرد.
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  ـ نظارت کشور میزبان بر فعالیت هاي کشور چند ملیتی3

ـ کمک به توسعه اجتماعی و اقتصادي کشور میزبان مثلا شرکتی با تولیدات شیر خشک 4

د مواد مضر مانند نوشابه و مواد غذایی مفید می تواند کمک کننده باشد ولی شرکتی با تولی

  و مواد مخدر کمک کننده نخواند بود.

ـ رعایت ارزش هاي اجتماعی و فرهنگی: یک شرکت چند ملیتی نمی تواند در ایران 5

  نوشابه الکلی تولید کند و...

ـ عدم تبعیض نژادي، جنسیتی و مذهبی در مورد تولیدات مثلا فیلم و یا کتابی تولید 6

  ا فرهنگ کشور توهین شود.نشود که به زبان و ی

  

  جلسه چهارم

  تنظیم قرارداد هاي بین المللی:

در این قسمت می خواهیم بدانیم قرارداد ها در تجارت بین الملل به چه شکل تنظیم می 

  شوند.

قرارداد تجارت بین الملل از سه کلمه قرارداد + تجارت + بین الملل تشکیل شده است، هر 

  معناست:یک از این کلمات به چه 

قرارداد: در هیچ منبع خاصی از جمله قانون داخلی قرارداد تعریف نشده است اما به نظر 

هرگاه یک یا چند :«قانون مدنی  183تعریف عقد قابل تعمیم به قرارداد است.ماده 

شخص(حقیقی یا حقوقی) در مقابل یک یا چند نفر تعهد بر امري نمایند که مورد قبول 

د این تعریف تنها عقود عهدي را شامل می شود و عقود تملیکی را در هرچن» آنها باشد...

  برنمی گیرد اما می توان این تعریف را براي قرارداد هم متصور شویم .

تجاري: پس این قرارداد باید حالت تجاري و سوددار باشد و قصد و انگیزه فرد باید کسب 

ي نیست ، هرچندعنصر بین الملل سود باشد .خرید یک یخچال از کشور دیگر قرارداد تجار

  را داراست اما تجاري و سود دار نیست . 



١٢ 
 

  بین الملل :عنصر فراملی و بین چند کشور بودن در این تجارت ها باید برقرار باشد.

خرید تجهیزات سرامیک سازي از آلمان تجاري نیست چون شما در واقع تنها یک بار 

اردادي تجاري بین المللی پیش آمد کدام خرید کرده اید. حال اگر اختلافی در یک قر

  قانون، قانون حاکم است:

اینجا است که بحث تعارض قوانین مطرح می شود. فرض کنید یک شرکت فرانسوي با یک 

شرکت انگلیسی در کشور بلژیک قرارداد منعقد می کنند که پروژه اي در ایران اجرا کنند. 

  قانون وجود دارد: 4در اینجا 

  ـ قانون بلژیک (محل انعقاد قرارداد)  (محل اجراي قرارداد) ـ قانون ایران

  ـ قانون انگلیس (طرف دیگر قرارداد)    ـ قانون فرانسه(طرف اول قرارداد)

براي چنین مشکلاتی که طرفین ممکن است با آن مواجه شوند یک سري کنوانسیون ها و 

  اصول مشترك مطرح می شود تا اختلافات محتمل حل و فصل گردد.

ن کنوانسیون ها به ریز مشکلات و مسائل پرداخته اند، مثلا کنوانسیون بیع کالا که ای

درصد معاملات براساس آن صورت می گیرد شکلی فراملی یافته و تکلیف تمامی  98تقریبا 

  اختلافات را مشخص می کنند.

  این قوانین متعد الشکل سازي تجارت بین الملل:

  ـ فروش بین الملل کالا(لاهه)(کنوانسیون لاهه)  يـ قانون حاکم بر تعهدات قرار داد

  ـ کنوانسیون پاناما

در تجارت بین الملل معمولا به این شکل است که قرارداد هاي تجاري  بین المللی به 

صورت تیپ(از قبل مشخص شده) یا استاندار است، یعنی کالاي خاصی را که می خواهید 

آماده و همه مراحل و شروط(حمل، هزینه بخرید، شرکت تولید کننده از قبل فرمی را 

حمل ، قیمت، اختلافات، محل تحویل و...) در آن پیش بینی شده که مثل قولنامه هاي 

  بنگاه هاست که همه چیز مشخص شده  و فقط جاهاي خالی بایدپرشود.

  قرارداد هاي تیپ یا ازقبل آماده شده، این قرار داد ها استاندارد چه فوایدي دارند:
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سرعت موثراند که قرارداد سریع منعقد می شود و جزئیات کار قبلا در آن منعقد و  ـ در1

  پیش بینی شده است و علاوه براین نیازي به فکر کردن هم ندارد.

در تجارت بین الملل بیشترین قراردادهاي که مورد استفاده قرار می گیرند قرارداد هاي 

  اند. تیپ هستند و معمولا به ضرر خریدار تنظیم شده

ـ عرف هاي تجارت بین الملل معمولا در قرارداد هاي استاندارد پیش بینی شده است در 2

تجارت بین الملل اولین منبع  یعنی نویسنده و طرح تیپ فقط با توجه به منفعت خودش، 

  قرارداد را نمی سازد بلکه براساس چهارچوب بین الملل و عرف ساخته می شود.

قص هستند نقص موجود در قوانین داخلی با این قراردادهاي ـ قوانین ملی معمولا نا3

استاندارد رفع شده است. قراردادهاي استاندارد حرفه اي و در سطح بین المللی طراحی 

شده است. البته امکان حذف برخی از موارد و مواد این قراردادها در صورتی که در تعارض 

  با قوانین بین المللی باشد وجود دارد. 

  تنظیم یک قرارداد در تجارت بین الملل:مراحل 

ـ پیش نویس: با فرض نبود قرارداد تیپ و نبود هر قرارداد دیگري مرحله اول پیش نویس 1

قرارداد ایجاد میشود که معمولا در نگارش آن از مشاوران بخصوص مشاور حقوقی، مشاور 

  فنی، و غیره استفاده میشود.

یک علم بوده و اصول مذاکره بین الملل که در  ـ مذاکره در خصوص پیش نویس: که خود2

  روند کار و نتایج بسیار تأثیر گذار است در این مرحله مطرح می شود.

ـ شکل قرارداد: چناچه مورد معامله سبک و کم قیمت باشد معمولا به صورت 3

شفاهی(تلفن، فکس و ایمیل) و اگر  ارزشی و گران قیمت باشد به صورت کتبی(باسند و 

  ). مستند

  ممکن است پیچیده باشد یا ساده، ممکن است مفصل باشد یا مختصر و ...

  کنوانسیون بیع بین الملل کالا:
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 60میلادي این کنوانسیون لازم اجرا شده که در آن پیش بینی شد اگر  1998در سال 

  این رسمیت را پیدا کرد. 1998کشور به آن ملحق شوند رسمی خواهد شد که در سال

جزء این کنوانسیون نیست و در مشکلاتی که بین ایران و سایر کشورها پیش  البته ایران

  بیاید نمی توان به آن استناد کرد.

  منظور از کالا در این کنوانسیون چیست:

منظور از  این کنوانسیون خدمات نبوده و شامل موارد و مصارف شخصی هم نسیت. 

شامل این کنوانسیون نمی شود.اموال معلاملاتی که از طریق حراج یا مزایده صورت بگیرد 

غیرمنقول، سهام، هواپیما و کشتی شامل این  کنوانسیون نمی شود.در واقع قانون خرید 

  وفروش هواپیما وکشتی قانون کشور محل ثبت آنها می باشد.

  5جلسه 

  کنوانسیون بیع بین المللی کالا:

کنوانسیون است، هرچند  درصد معاملات جاري بین الملل براساس این 98گفتیم بیش از 

ایران این کنوانسیون را نپذیرفته اما در بعضی ازموارد می بینیم که با وجود عضو نبودن 

  تاجر در این کنوانسیون از آن استفاده می کنند.

  بیع بین المللی کالا از سه کلمه بیع+بین الملل+ کالا تشکیل شده است.

شمول این کنوانسیون نمی باشد.بیعی که بیع: مصارف شخصی از بیع بین الملل خارج و م

جز موارد فوق الذکر نباشد(سهام، مزایده، حراج، هواپیما و کشتی و...) نباشد در این تعریف 

  قرار خواهد گرفت.

بین المللی بودن: وجود عنصر خارجی. مهم این است که محل کار و فعالیت تجاري دو 

ر ترکیه و دیگري در سوریه شرکت دارند طرف در دو کشور باشد.مثلا دو ایرانی که یکی د

در ایران معامله وزندگی می کنند، مشمول کنوانسیون می شوند چون محل کار و فعالیت 

تجاري در دو کشور است. محل کالا اهمیتی ندارد. اگر معیار محل کار و فعالیت تجاري را 

  نداشتیم محل اقامت را در نظر گرفته خواهد شد.
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  وانسیون را پذیرفته اند.کشور اصلی این کن70

  حالات هاي مختلف کنوانسیون تجارت بین المللی:

حالت اول: متعاملین هردو محل فعالیتشان عضو کنوانسیون باشد، دو نفر و دو طرف 

متعاملین هردو می بایست در مرکز فعالیت تجاري عضو کنوانسیون باشند. در مثال بالا 

امل اول یکی مرکز کار و فعالیت تجاري احراز سوریه و ترکیه هر دو عضو هستند. اگر ع

  نشد به سراغ اقامتگاه می رویم. در مورد اقامتگاه هم باید هردو عضو کنوانسیون باشند.

حالت دوم: در صورتی که احدي از متعاملین عضو کشوري است، که عضو کنوانسیون است. 

ت کشور الف  است و اگر طبق قاعده حل تعارض بیان شده کشوري که قانون آن حاکم اس

کشور الف عضوکنوانسیون ا ست کشور ب که قانون او حاکم نشده باید تحت قانون کشور 

الف و کنوانسیون بیع بین المللی قرار گیرد و اگر قاعده حل تعارض گفت قانون کشور ب 

که عضو کنوانسیون نسیت قانون داخلی کشور ب حاکم می گردد. در قانون و حقوق بین 

رزرواسیون داریم، در برخی موارد کشورها، تمام مواد قوانین را نمی پذیرند و  الملل حق

مقاومت می کنند، در این صورت به کشور ها این اجازه داده می شود موادي را که با قانون 

کشورشان خیلی تعارض دارند می توانند با قانون دیگري جایگزین کنند. حق شرط با 

  برخی مواد خودش را متعهد نداند. رزرواسیون یعنی کشور نسبت به

در کشورهایی که کنوانسیون را پذیرفته اند و قوانین بین المللی را پذیرفته اند و برایشان 

حکم قانون را دارد چناچه تعارضی بین قوانین بین المللی و قوانین داخلی پیش آمد هیچ 

 10اصل آزادي اراده (م گونه اولویتی نباید وجود داشته باشد. طرفین هم می توانند طبق 

ق.م.) ، اراده خودشان را در انتخاب و قرارداد اعمال کنند مگر مخالف نص صریح قانون 

باشد ( مخالفت ضمنی و مخالفت با قوانین تخییري ایرادي ندارد) البته در فقه می گویند 

  معاملات حتماً باید در قالب عقد معین باشد.

انسیون قرار می دهند قانون ما می گوید اگر دو طرف حالت سوم : طرفین بیع را تابع کنو

تبعه کشور خارجی باشند ، می توانند قانون خارجی را برقرارداد خودشان حاکم کنند 
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مفهوم مخالف آن این است که ایرانی ها در ایران نمی توانند ؛ یعنی اینکه هر عقدي در 

  دو طرف تبعه ایران نباشند . ایران منعقد شده باشد تابع قانون ایران است مگر اینکه 

قانون محل بر عقد حکومت می کند مگر اینکه هر دو طرف تبعه کشور دیگري  :قاعده کلی

  باشند (یک ایرانی و یک خارجی تابع این قانون نمی شوند) .

در مورد اینکه طرفین بیع اراده کنند که بیع تابع کنوانسیون باشد ، یک راه این است که 

این معامله قانون کشوري حاکم است که عضو باشد مثلاً دو کشوري که عضو اعلام کنند بر 

کنوانسیون نیستند بگویند قانون کشور فرانسه که خود عضو کنوانسیون است بر این معامله 

حاکم باشد . از جمله ایراداتی که بر این کنوانسیون وارد کرده اند عدم توجه به عرف 

ه در حقوق ایران به مجرد عقد بیع انتقال مالکیت صورت متعاملین است و ایراد دیگر اینک

  می گیرد ، اما در  این کنوانسیون زمان انتقال مالکیت معین نیست . 

  چند نکته :

نکته اول : در کشورهایی که بصورت ایالتی هستند مثل آمریکا و دانمارك ، هنگامی که می 

کلیه ایالات شان این کنوانسیون را خواهند عضو یک کنوانسیون شوند باید اعلام کنند که 

  پذیرفته اند. 

نکته دوم : اگر بین دو یا چند کشور در مورد تجارت معاهده اي بود می توان از کنوانسیون 

مستثنی شوند مثلاً  بین کشورهاي الف و ب و ... معاهده اي وجود دارد و از این معاهده 

  پیروي می کنند و نه کنوانسیون .

را تعریف کرده است ، در قانون ما ایجاب را به » ایجاب« کنوانسیون  23اده نکته سوم : م

صورت دقیق تعریف نشده است ، اما قصد انشایی که از طرف یک شخص مطرح می شود 

بصورت الزام آور خواهد بود .شخصی که ایجاب می کند تا زمانی که طرف مقابل قبول 

ا به محض قبول طرف  مقابل عقد تمام شده نکرده است می توانداز نظر خودش برگردد ام

  است . ایجاب را الزام قانونی از یک طرف می دانند که با قبول طرف مقابل عقد تمام است.

اما آیا ایجاب پیش از قبول طرف مقابل الزام آور است ؟ در حقوق ایران ایجاب را الزام آور 

صورت الزام آور باشد مخصوصاً اگر اما کنوانسیون می گوید ایجاب می تواند ب .دانیم نمی
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خریدار با هدف تهیه ثمن از   xبصورت مدت دار باشد مثلاً زمینی را می فروشیم به مبلغ 

فروشنده فرصت و قول فروش خرید را می گیرد ، در واقع فروشنده ایجاب رخ داده و 

  اف بدهد . خریدار که بسراغ پول رفته است فروشنده دیگر نمی تواند از ایجاب خود انصر

  جلسه ششم 

  کنوانسیون بیع بین الملل کالا

  تشکیل بیع در این کنوانسیون به چه شکل تعریف شده است ؟

این کنوانسیون   بیع با ایجاب و قبول انعقاد  وتعریف می شود همانطور که در قانون  در

ایران ایجاب و قبول داریم. ایجاب چیست ؟ ابراز اراده انشایی توسط یک طرف ، اما چیزي 

است . یعنی ایجاب کننده باید  الزام آورکه کنوانسیون اضافه کرده ابراز اراده انشایی به نحو 

ب خودش باقی بماند و اگر طرف مقابل قبول ساده کرد عقد تشکیل شده باشد روي ایجا

مثلاً فردي می گوید این زمین مال شما ، تا طرف مقابل قبول کرد عقد ایجاد شده است . 

الزام آور بودن ایجاب در آن قرارداده شده ، اگر براي ایجاب مدت تعیین شود، ایجاب اولا 

قیمت کالا و اوصافش باید مشخص باشد. این ملک به مبلغ باید معین باشد، یعنی نوع، 

  فلان به متراژ فلان.

خود ایجاب ممکن است به شخص معین باشد، گاهی به یک گروه است گاهی به تمام 

مردم دنیاست.پس اگر ایجاب به شخص معین داده شد، شخص معین می تواند قبول کند، 

ین به مساحت وقیمت فلان به علی ، در حقوق انگلیس هم به همین شکل است. این زم

فقط علی می تواند قبول کند، اما به تمام اشخاص دنیا هر کسی میتواند قبول کند.در 

  حقوق ما هم به همین شکل است. فقط در کنوانسیون ایجاب به شکل الزام آور است.

، قبول کننده یا مخاطب ایجاب ممکن است پیشنهاد جدید بدهد، مثلا قیمت را عوض کند

که این خود ایجاب، ایجاب کننده اول را خنثی کرده  و ثانیا ایجاب متقابل داده که من 

  ایجاب کننده اول می توانم قول کنم یا قبول نکنم.

  بحث دیگر تعهدات بایع و مشتري است:
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تعهد اصلی بایع در حقوق داخلی ما تسلیم مبیع، چون به محض عقد بیع انتقال مالکیت 

ییم تملیک عین به عوض معلوم(در عین معین و کلی در معین رخ می دهد، می گو

بلافاصله مالکیت منتقل می شود) در کنوانسیون بین المللی بیع کالا هم تعهد اصلی بایع 

تحویل اسناد و مدارك "تسلیم بیع است و نکته دیگري که اضافه شده در این کنوانسیون

  ."مربوط به بیع است

و پرداخت آن است. اما اگر ثمن مجهول باشد بیع باطل  تعهد اصلی مشتري، تسلیم ثمن

است، اگر مورد معامله مجهول باشد، معامله و عقد باطل است، مورد معامله نباید مجهول 

باشد(درکلیه عقود) در کنوانسیون اگر ثمن مجهول باشد بایستی ببینیم در بازار و قیمت 

  اشد).روز آن کالا چقدر است( در قانون ایران باطل می ب

در مورد زمان پرداخت ثمن، در حقوق داخلی ایران اصل برحال بودن پرداخت ثمن و 

تحویل بیع است مگر مشخص شده باشد،اصل براین است که موجل نباشد، اما اگر طرفین 

زمان براي پرداخت ثمن تعیین کنند، این زمان مد نظر است اما اگر هردو موجل باشد بیع 

باطل خواهد بود. یکی از ثمن یا مبیع می تواند موجل باشد اما  کالی به کالی می گردد و

  هر دو نمی توانند موجل باشد.

این کنوانسون می گوید: ابتدا توافق طرفین که هردو هم می توانند موجل باشند اما در 

کنوانسیون بیع اگر زمان پرداخت ثمن مجهول بود موعد پرداخت زمان تحویل کالا است 

را می گیرید پول هم گرفته خواهد شد. در قانون ایران اصل بر حال بودن  یعنی وقتی کالا

  است. 

بحث بعدي ضمانت اجرا هاست، در حقوق داخلی ما اگر عین معین باشد، به محض قول 

مالک می شویم و بدون اجازه فروشنده می توانید کالا را بردارید. در کلی در معین به 

  ند بردارد.محض مشخص کردن عین خریدار می توا

در حقوق داخلی ما اگر طرف تحویل یا انجام نداد، طرف ملزم به تحویل می شود، مثلا 

کیف را با عقد بیع فروختیم،اما تحویل نمی دهیم، شما حق دارید با مراجعه به دادگاه الزام 

به تحویل مبیع را بخواهید، اگر در کلی فی الذمه هم هست دادگاه فرد را ملزم می کند به 
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نجام. اگر امکان اجراي حکم نبود میتواند عقد را فسخ کرد. پس اول الزام و اگر نشد فسخ ا

  و مطالبه خسارت در صورت وجود خسارت.

این سه شکل در کنوانسیون وجود دارد ابتدا الزام فروشند به تحویل مبیع، دوم فسخ عقد 

سارت، جایی که به سبب بیع ،اگر الزام مقدور نبود عقد را فسخ می کنیم و سوم مطالبه خ

اقدامات فروشند به خریدار خسارت وارد شده.حالت چهارمی در کنوانسیون به رسمیت 

  شناخته شده و آن کاهش ثمن است.

در حالت چهارم خریدار حقی دارد و آن کم کردن ثمن است، سقف کاهش مشخص 

اشد(مشابه خیار نیست، گفته شده چناچه کالاي تحویل داده شده با کالاي قرارداد یکی نب

عیب) خریدار می تواند قیمت را کم کند. در کنوانسیون کم کردن قیمت مبیع چهارمین 

  شکل ضمانت اجرا خواهد بود.

بحث بعدي کنوانسیون انتقال ضمان(مسئولیت) از بایع به  مشتري است. در حقوق ایران 

صل است و در در عقد بیع قبل از قبض از جیب بایع است این قضیه هر چند برخلاف ا

واقع استثنا است. چون به مجرد ایجاب و قبول انتقال مالکیت رخ داده، پس نباید از مال 

بایع باشد. به محض عقد، مشتري مالک شده و از لحظه قبول کالا مال مشتري است و 

دست بایع به صورت امانت است. پس اگر کالا از بین رفت در واقع از مال مشتري است، اما 

ایران خلاف اصل و استثنا است.این اصل تنها در عقد بیع حاکم است و اگر این  در قانون

  استثنا را در سایر عقود معاوضی برقرار کنیم به مشکل برخواهیم خورد. 

در کنوانسیون بیع بین المللی کالا مسئله ضمان توافق طرفین است،مثلا طرفین بگویند 

گر توافق نکنند زمانی که کالا تحویل مشتري قبل از تحویل مسئولیت با خریدار است اما ا

  می شود انتقال ضمان صورت می گیرد.

مورد سوم انتقال ضمان وقتی است که متصدي حمل ونقل داده شود، پس همه چیز 

بستگی به نظر طرفین دارد.یک نفر می گوید همین که به من دادي مسئولیت برداشته 

  ل نقل دادي مسئولیت نخواهید داشت.شده و نفر دیگر می گوید وقتی به متصدي حم
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حالت چهارم، اگر مشتري خوداري کند از تحویل گرفتن کالا: دراین حالت مشتري ضمان 

  است و انتقال ضمان صورت گرفته است.

  شکل انتقال ضمان درصورت توافق نکردن به همین ترتیب است که گفته شد.

  جلسه هفتم

  چند اصطلاح:

  در محل بایع(فروشنده): یعنی تحویل کالا Eاصطلاح 

  : تحویل کالا در محل متصدي حمل و نقلF اصطلاح

: تحویل کالا در محل مقصد، که بدلیل اینکه هزینه حمل بردوش فروشند است Cاصطلاح 

  به ضرر اوست اما مسئولیت در مسیر حمل ونقل بعهده خریدار است.

م مسئولیت و هم حمل به را دارد با این تفاوت که تحویل در مقصد ه C: حالت Dاصطلاح 

  عهده فروشند است.

  : تحویل به متصدي حمل ونقل.FCAاصطلاح 

  این اصطلاحات ریز قوانین را مشخص می کنند.

  زمان پرداخت

در مورد زمان تحویل مبیع و ثمن در صورت عدم توافق اصل بر حال بودن و موجل نبودن 

  است.

  در تجارت بین الملل دو زمان پرداخت داریم:

ـ زمان انعقاد عقد: به نفع فروشنده و به ضرر خریدار است، چون ممکن است با وجود 1

  پرداخت پول کالا را نگیرد.

  ـ زمان تحویل کالا: به نفع خریدار است که بعد از تهیه کالا پول را می دهد.2  

حقی داریم بنام حق حبس که براي متاملین وجود دارد، اگر به اعتمادي بین دو طرف 

هیچ عقدي رخ نمی دهد باید اعتماد وجود داشته باشد و در صورت عدم وجود نهایتا  باشد

  به سراغ نفر سوم و داور می رویم.
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  نوع پول

  اینکه در معامله اي که با شرایط بین المللی منعقد شده چه پولی باید مبادله شود:

ان ارز معیار معتبر می در تجارت بین الملل قاعده کلی این است ما بعضی از ارز ها را با عنو

دانیم، مثل دلار آمریکا، یورو اروپا و فرنک فرانسه پس اصل بر پرداخت پول و ارز معتبر 

بین المللی است. استثناً ممکن است طرف مقابل پول داخلی مشتري را قبول کند تا با پول 

  گرفته شده از تاجر دیگري در همان کشور خرید نماید.

  روش هاي پرداخت

  لات بین المللی چهار روش اصلی پرداخت شناخته شده است:در معام

ـ روش اصلی:روش اعتبار 4  ـ روش اصولی یا براتی3  ـ پرداخت قبلی2  ـ پرداخت بعدي1

  LCاسنادي یا 

  ـ پرداخت بعدي:1

یعنی اول تاجر فروشند کالا را بفرستد و بعد از ارسال پول پرداخت می شود( به محض  

 180تا  30کالا یا مدارك مربوط به کالا نیست). بعد از ارسال از فرستادن نیاز به تحویل 

روز فرصت است براي پرداخت پول، یعنی در داخل کالا را با فاکتور می فرستد اما از زمان 

روز پول پرداخت می شود. این روش به ضرر 180و حداکثر ظرف  30ارسال حداقل 

  ار به فروشند ناشی می شود.فروشند و به نفع خریدار است و عدم اعتماد خرید

  ـ پرداخت قبلی:2

اول پول فرستاده می شود و بعد از رسیدن پول کالا را ارسال می کنند. این شیوه در دو 

حالت اتفاق می افتد: یا فروشنده انحصاري است و یا خریدار شناخته شده براي فروشند 

  نیست و ناشی از عدم اعتماد است.

داریم که یکی خارج از کشوراست، فروشند مدارك(نه ـ یک فروشند ویک خریدار 3

خودکالا) بارنامه، گزارش بازرسی، بیمه نامه و امثال این ها را می دهد به بانک الف در 

کشور خودش، بانک الف بعد از گرفتن این مدارك  به بانک ب که در کشور خریدار است 
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ه عهده خریدار و خریدار موظف مدارك را ارسال می کند، بانک ب براتی را صادر می کند ب

  به پرداخت می شود.

  به صرف ارائه مدارك(مدارك ارسال کالا) پول پرداخت می شود.

بارنامه مثل چک جزو اسناد تجاري است و مدارك که به دست خریدار برسد ، بار به او 

ه اسناد رسیده یعنی با استناد به این بارنامه می گوید صاحب بار من هستم و در واقع بارنام

  مالکیت خریدار و صاحب بار است .

: این شیوه پرداخت بیشتر درتجارت بین المللی کاربرد دارد که   LCـ اعتبار اسنادي یا 4

تقریباً شبیه حالت سوم است با این تفاوت که دو بانک نداریم  و فقط یک بانک داریم که 

مبلغ براي او اعتباري قایل می  خریدار اعتبار کافی را در بانک میگذارد ، سپس بانک بااین

شود ، بعد به سراغ فروشنده می رود و میگوید مدارك را به بانک بده و پول خودت را بگیر 

( مدارك همان بارنامه و ..) طرف حساب فروشنده بانک است . در این شکل حق حبس 

. توسط شخص سوم و ثالثی که بانک است اجرا  می شود  که مورد وثوق دو طرف است 

خریدار پول را در بانک حبس می کند و فروشنده کالا را نگه می دارد و پس ازارسال 

مدارك به بانک پول خودش را می گیرد. دراین شیوه بانک ضامن نیست . حالت فعلی ، 

  روش چهارم یا همان اعتبار اسنادي است . 

  : LCخصوصیات روش  

نخواهدداشت . به محض گشایش  غیر قابل رجوع است یعنی خریدار حق رجوع LCـ روش 

اعتبار ، خریدار نمی تواند انصراف بدهد و نمی تواندبگوید که فروشنده که مدارك را آورد 

  پول را به او ندهید. به نوعی از دست خریدار خارج می شود. 

  ـ گشایش اعتبار مدت دار است . 

  .ـ براي بانک مشخص می شود که خصوصیات کالا چیست

  یا تدریجی نیز براي بانک مشخص می شود .  ـ پرداخت یک جا

  : LCانواع مختلف 
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ـ گاهی اعتبار اسنادي قابل برگشت است و گاهی غیرقابل برگشت . در قابل برگشت 1

یعنی با اینکه گشاینده اعتبار بدون اطلاع قبلی به خریدارحق خواهد داشت اعتبار را اصلاح 

دادن اخطار ، اعتبار را لغو کند . در اعتبار و یا حتی لغو بنماید . بانک می تواند بدون 

اسنادي غیرقابل برگشت ، اگر بانک گشاینده اعتبار حق رجوع به خریدار و اصلاح اعتبار را 

  نداشته باشد ، اعتبار اسنادي غیرقابل برگشت خواهد بود. 

وشنده می ـ اعتبار اسنادي تأیید شده و تأیید نشده  : اعتبار اسنادي تأیید شده ، یعنی فر2

گوید به بانک شما تنها اعتماد ندارم ؛ بانک الف که در کشور من است همه تأیید کند که 

اگر شما ندادید بانک دوم پرداخت کند مثل چک تأیید نشده ، چک عادي که بانک تأیید 

می کند مبلغ چک را پرداخت و تا سقف آن مبلغ در بانک نگهداشته می شود. بانک کشور 

اقع  اعتبار داشتن خریدار را تعیین می کند.اعتبار اسنادي تأیید نشده ، بانک فروشنده در و

  دومی در کار نیست و تأییدي وجود ندارد .

ـ اعتبار اسنادي دیداري( به محض رویت و حال)  به محض دیدن بارنامه و مدارك ، پول 3

ا فروشنده به را بدهد ، در مقابل اعتبار اسنادي موجل تعریف می شود که اول مدارك ر

  متصدي حمل و نقل می دهد و چند روز بعد از بررسی مدارك پول را دریافت میکند.

ـ اعتبار اسنادي قابل انتقال و غیر قابل انتقال : در قابل انتقال خریدار حق دارد اعتبارش 4

را به سایرین بفروشد . از اعتبار اسنادي موجود در بانک نسخه اي در دست خریدار است و 

نسخه اي در دست بانک ، دارنده سند حق دارد این اعتبار را به سایر تجار بفروشد . اعتبار 

  اسنادي غیرقابل انتقال یعنی دارنده سند حق انتقال اعتبار را ندارد . 

ـ اعتبار اسنادي تضمینی و عادي یعنی انجام تعهد توسط فروشنده باعث پرداخت و عدم 5

منجر به عدم پرداخت پول و استرداد وجه به خریدار خواهد  انجام تعهد به وسیله فروشنده

شد ( که با قابل برگشت و غیر قابل برگشت شباهت دارد) . اعتبار اسنادي عادي پول به 

  هیچ وجه قابل پرداخت به خریدار نیست .

صادره  lcبراي فروشنده صادر می شود که این  lcـ اعتبار اسنادي اتکایی و غیر اتکایی : 6

د به منتقل علیه قبل از خود بدهد مثلاً کالایی هنوز ساخته نشده ، منِ بانک به شمايِ بای
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فروشنده می دهم ، اما شما باید به تولیدکننده یا فروشنده قبلی بدهید تا او کالا را بسازد . 

در واقع فروشنده نقش واسطه را دارد . ( تقریباً حالت نمایندگی و دلالی ) در واقع 

ا واسطه یک حق الزحمه می گیرد ، فروشنده تولیدکننده نیست و فقط واسطه فروشنده ی

است ، اما مدارك بارنامه و گزارش بازرسی توسط فروشنده طرف قرارداد شما به بانک ارائه 

  می شود . در حالت اتکایی دو فروشنده و در حالت غیراتکایی یک فروشنده دارد. 

  جلسه هشتم 

  لیضمانت نامه هاي بین المل

گاهی اوقات در معاملات تعهدات دو طرف مقطعی نبوده و استمرار دارد مثلاً کالایی می 

خریم و کالا یکسال گارانتی دارد ، این گارانتی و تعهد چطور تحقق پیدا می کند؟ چه 

تضمینی هست که فروشند که متعهد به تعویض یا تعمیر شده به وظیفه خودش عمل کند 

بین المللی زمان بر و هزینه بر است ، ضمانت نامه هاي بین  ؟ از آنجایی که دعواهاي

  المللی به میان می آیند ، ضمانت نامه ها بر دو قسم اند : 

  ضمانت نامه عادي                           ضمانت نامه بانکی

  ضمانت نامه عادي:

ارداد به در این نوع ضمانت نامه شرکت مادر ضمانت می کند که اگر شرکت فرعی طرف قر

تعهدات خودش عمل نکرد ،او عمل به وظایف عمل نشده شرکت فرعی عمل کند. یعنی 

شرکت مادر ضمانت شرکت فرعی را می نماید پس اگر متعهد اصلی به تعهد خودش عمل 

نکرد ضامن متعهد می شود که او مسئول باشد . عقد ضمان که در قانون مدنی مطرح شده 

ست که برخلاف قانون تجارت جهانی می باشد . فروشنده با رویکرد نقل ذمه به ذمه ا

کالایی رابه خریدار فروخته و شخص سومی ضامن می شود اگر فروشنده به تعهد خودش 

  عمل نکرد شخص سوم ضامن می شود .

در قانون مدنی ایران به این شکل است که مسئولیت مضمون عنه به ضامن منتقل می 

قانون مدنی نقل ذمه به ذمه است یعنی ذمه مضمون شود و به همین خاطر است که در 

عنه بري و ذمه ضامن مشغول می شود. عقد ضمان در قانون مدنی بین ضامن و مضمون له 
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است اما در حقوق تجارت ضم ذمه به ذمه داریم یعنی یک نفر ذمه او اضافه می شود به 

ی گردد) مثال ضمه مضمون عنه ( علاوه بر ذمه مضمون عنه ذمه ضامن هم مشغول م

مدیون اصلی الف است ب ضامن او می شود ، ذمه ب به ضمه الف اضافه می شود ولی در 

قانون مدنی فقط ذمه ب مشغول است .پس در ضمانت نامه هاي عادي هم فروشنده و هم 

  ضامن مسئولیت دارند. 

  مشخصات ضمانت هاي نامه عادي :

نت از اصل تبعیت می کند  ، اگر اصل ـ جنبه فرعی دارند: دین اصلی باید باشد و ضما1

مشکل داشت ضمانت هم مشکل دارد ، اگر تعهد اصلی باطل بود ضمانت هم باطل است  و 

بدیهی است که ضمانت فرعی نمی تواند از ضمانت اصلی بیشتر باشد و حد ضمانت ضامن ، 

مدنی ما از حد تعهد اصلی یا همان تعهد مضمون عنه نمی تواند بیشتر باشد. در قانون 

  بیشتر ضمانت از دین است و نه عین . 

ـ ایراداتی که مدیون اصلی یا مضمون عنه یا بدهکار اصلی قابل طرح می داند ، ضامن هم 2

  می تواند از این ایرادات استفاده کند . این بیانگر تبعی بودن دین است. 

مانت نامه فرق ضمانت عادي با بیمه چیست؟بیمه یک عقد مستقل است در صورتی که ض

جنبه فرعی دارد. شخص بیمه گر می گوید من این مقدار پول را از بیمه گذار می گیرم و 

  مسئولیت احتمالی ناشی از حادثه بیمه گذار را تقبل می کنم.

  انواع و اقسام ضمانت نامه هاي عادي :

  محدود - ـ مدت دار 1

  بعضی از تعهدات –ـ همه تعهدات 2

  مشروط –ـ عندالمطالبه 3

  دو جانبه و چند جانبه ـ4

مدت دار طی مدت خاصی فرد ضامن است مثلاً یک سال و بعد از آن مدت فقط باید به 

مضمون عنه مراجعه نمود . محدود به یک مورد خاصی است که ممکن است مدت دار یا 



٢۶ 
 

نامحدود باشد و محدودیتش در یک موضوع خاص است . دو جانبه دو ضامن و چند جانبه 

د. عندالمطالبه یعنی به محضی که به ضامن گفته شود حق طرح ایراد و چند ضامن دار

  اشکال ندارد و بلافاصله باید داده شود . 

  ضمانت نامه هاي بانکی 

که امروزه بسیار پرکاربرد است، که به این شکل است، بانک متعهد می شود وجوهی را به 

ن تفاوت که سفته قابل نقل شرط تحقق شروطی به ذي نفع پرداخت کند(مثلا  سفته با ای

  ).LCو انتقال است و یا اعتبار اسنادي

اول شخص مضمون عنه به بانک مراجعه و براي ضمانت تامین اعتبار می کند و بعد از 

ایجاد ضمانت نامه و کسب اعتبار(اول مضمون عنه با مراجعه به بانک ضمانت نامه را ایجاد 

ي نفع یا مضمون له ایجاد میشود و شرایط می کند و بانک است که از طرف مقابل که ذ

ایجاد قرارداد توسط مضمون له عملی می شود) و بین مضمون له و بانک ارتباط برقرار می 

شود و اگر مضون له مدارك و شرایط را ثابت کرد پول را می گیرد و مثل اعتبار اسنادي 

مون له شرایط را ثابت می که بارنامه را می دهند به بانک و پول را می گیرند. در واقع مض

  کند و پول را می گیرد.

  فرق سفته با ضمانت نامه هاي بانکی:

  ـ سفته قابل نقل و انتقال است اما ضمانت نامه هاي بانکی قابل نقل و انتقال نیستند.1

  ـ در سفته ایجاد به شرایط نیست، اما در ضمانت نامه هاي بانکی باید شرایط ثابت شود.2

  ل ضمانت نامه هاي بانکی با اجازه بانک است اما در سفته اینطور نیست.ـ نقل و انتقا3

  خصوصیات ضمانت نامه هاي بانکی:

ـ یک طرفه هستند به این مفهوم که بانک متعهد می شود که اگر آن شرایط تحقق یافت 1

  مبلغ مندرج در ضمانت نامه را به ذي نفع بدهد.

ـ دادن وجه مندرج در ضمانت نامه مشروط به تخلف متعهد اصلی نسیت و بانک کاري به 2

تخلف یا عدم تخلف ندارد، فقط تحقق شرایط براي ضمانت کفایت می کند. اما ضمانت 



٢٧ 
 

نامه هاي عادي اینطور نسیت، در عادي ضامن می تواند به ایرادات استناد کند، اما در 

ي به مندرجات و شرایط و اختلافات بین صادر کننده و وارد ضمانت نامه بانکی، بانک کار

  کننده ندارد، فقط نگاه می کند عمل به تعهدش شده یا نشده است.

تحقق شرایط مندرج در ضمانت نامه کفایت می کند، مثلا شرط صدور گواهی نامه عدم 

ري ندارد و پرداخت براي چک کفایت می کند. در ضمانت نامه بانکی، بانک به اختلافات کا

  با تحقق شرایط وجه را به ذي نفع پرداخت می کند.

  انواع و اقسام ضمانت نامه هاي بانکی

نوع اول: به صرف درخواست ذي نفع یا مضمون له باید وجه مندرج در ضمانت نامه 

  پرداخت شود. که نادرترین حالت است .

هد اصلی تخلف کرده و نوع دوم: ذي نفع در ضمانت نامه طی نامه اي اعلام کند که متع

  بانک پول را به من بده ، این مرحله فقط اعلام می شود و نیازي به تحقق شرایط نیست .

نوع سوم : ذي نفع در ضمانت نامه می بایستی موافقت شخص ثالثی را براي گرفتن 

ضمانت نامه کسب کند . نفر سومی که مورد توافق و اعتماد دو طرف باشد امضا کند و 

ه ضمانت نامه باید پرداخت کردد . در این نوع ضمانت نامه موکول به پذیرش فرد بپذیرد ک

  سومی است .

نوع چهارم : ذي نفع در ضمانت نامه می بایستی تخلف متعهد اصلی را در دادگاه ثابت یا 

رأي داور را ارائه کند تا بانک وجه ضمانت نامه را بپردازد که عادلانه ترین شکل ممکن 

  است .

  ع اول به نوع چهارم روش ها به روزتر و مطمئن تر شده است .از نو

  

  نهم:جلسه 

پول یا ارز به  از موارد روش پرداخت به صورت نقدي نیست، یعنی ممکن استبرخی 

نمی شود، بلکه کالایی به فروشنده داده بشه، مثل زمان هاي قدیم و قبل از فروشنده داده 
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بعدتر به این فکر افتادند اختراع پول که خرید و فروش به صورت معاوضی بود(کالا به کالا) 

  که کالایی که همه پسند باشد به اسم پول را اختراع کنند.

همه اموال بیشتر است پس  کالا و مال همه پسند است که قدرت تبدیل کردن آن ازپول 

عمولا با استفاده از ارزهاي روش عام در تجارت بین الملل پرداخت پول براي کالا است که م

  .شود محبوب و معتبر جهانی مثل دلار و یورو و.... انجام می

قابل ، عوض مختلفی در این شکل(بیع متبا کالا عوض می شود. حالات  گاهی کالااما 

  الا) پیش می آید:کردن کالا به ک

  متقابل انواع و اقسام دارد به شرح زیر:بیع 

  ساده(تهاتر ساده) ـ بیع متقابل1

تاجر کالایی را به تاجر دیگر می فروشد و کالایی را به جاي آن می خرد، کالا به کالا. یک 

می تاجر چینی اسباب بازي از تاجر ایرانی مواد پتروشیمی به تاجر چینی می دهدو مثلا 

  خرد.

ل درآن جا به جا نمی شود.مثل قدیم که پول نبوده تاجر ایرانی فرش عقد است و پویک 

  می داده و وسایل صنعتی  می گرفته.

ایت که معمولا وقتی است که کشوري شرایط فرم بیع متقابل  نساده ساده تریتهاتر 

خاصی دارد، مثلا تحریم است و معمولا بین کشورهاي همسایه و نزدیک این طور رخ می 

  نفت می دادیم و طلا می گرفتیم.دهد. مثل 

  خرید مقابل ـ2

 و می فروشد نآ ي درتاجریا کشور و ي و یا تاجري به صنعت یا تکنولوژي را کشوریک 

ي اسلحه د، مثلا کارخانه تولیدات حاصل از این تکنولوژي را از آن کشور خریداري می کن

ریداري می گردد یعنی در واقع قسمتی از خ اي ساخته شدههاسلحه سازي را می دهند و 

در واقع در این روش اول کننده می گردد.باعث دلگرمی تولیدکه تولیدات را می خرند 

طرف و  تکنولوژي داده می شود و در مرحله بعد ضمانت خرید محصولات تأمین می گردد.
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روش بهترین حالت است و در آن دو . این ی کندمقابل از فروش محصول اطمینان حاصل م

  عقد وجود دارد:

  فروش کالا،صنعت و تکنولوژي الف)

  ب) تعهد براي خرید کالاي تولید شده.

  این دو عقد با هم در ارتباط هستند.که 

ایفن که تکنولژي را به چین داده و حق فروش براي خود شرکت آفین خواهد  شرکتمثلا 

  بود.

  ـ بیع متقابل با باي بک:3

براي نفت و گاز شرکت فرانسوي یا ایران و صنعت نفت و گاز بسیار رایج است. مثلا در 

ض این وانگلیس در این براي استخراج و کشف گاز تلاش و هزینه می کند و می گوید ع

نمی گیرد، نفت، گاز و... می گیرند. از خواهد کرد. پول  ه برداشتهزینه ها از حاصل نفت ک

  این نفت و گاز حاصل شده نفت و گاز می برند.

ه اي مال و علم لازمه را نداشته باشد به این خاطر از هاست این کشور میزبان در برکن مم

هم نفت و گاز برداشت شده و این کارعلم یا سرمایه سایر کشور ها کمک می گیرد. با 

ه گذار داده می شود ، در نتیجه هر دو طرف سود و نفع می همچنین سهم کشور سرمای

  برند .

یا تاجر خارجی در یک صنعت یا تکنولوژي و یا یک فرآیند سرمایه گذاري می کند شرکت 

رداشت می تکنولوژي ب را از تولیدات آن صنعت وو بعد از سرمایه گذاري هزینه خودش 

  % سهم کشور مبنااست .60% سهم کشور سرمایه گذار و 40کند.در این قراردادها معمولاً 

  .مدت است و میزان سرمایه گذاري زیادي را می طلبد  بیع متقابل بلند

  ـ قراردادهاي افست :4

  تاجر خارجی وارد کشور میکند اما متعهد می شود :کالایی یا صنعتی را 
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فرانسه متعهد رور بیاموزد. مثلاً ژي را به مکارشناسان داخلی آن کشور علم و تکنولوبه الف)

به مرور تکنولوژي این صنعت را به کارشناسان ایرانی  206 و پژودر مورد خودرشد که 

  بیاموزد .

ي سرمایه گذاري دیگردر کشور مقابل در زمینه  می شود ب) گاهی تاجر خارجی متعهد

مثلاً آمریکا هواپیماهاي جنگی  در همان صنعت خاص نیست) موزشآ(نیازي به کند 

آواکس را به  عربستان داد و متعهد شد که علوم پیشرفته را در سایر زمینه ها به مهندسین 

  .عربی آموزش بدهد

  افست :انواع 

چنانچه  اولیه پیرو همان زمینه باشد مثلاًکه حتماً بایستی مربوط به عقد مستقیم: الف)

مونتاژ کالایی را به کشور دیگر بدهد ، امتیاز و آموزش به کارشناسان در مورد ري کشو

  ي خواهد بود . تکنولوژهمان 

ودر رابطه با صنعت دیگري است مثلاً ب) غیرمستقیم: مربوط به آن صنعت نیست 

  هواپیماهاي آواکس به عربستان

  تمامی این شکل ها مبیع می تواند علم و دانش باشد.در 

 کشور آذربایجان به شمال : یکی از معاملات متقابل به این شکل است که مثلاً سوآپ ـ5

مسجد سلیمان  ینفتمخازن از غرب ایران نفت بدهد و ایران متعهد شود در بندرعباس 

کالا  ومصرف ، سوآپ یعنی تحویل گرفتن تحویل دهدآذربایجان به با همان کیفیت نفتی 

مثلی آن در نقطه اي دیگر که حکم ناقل را دارد  و مهمترین مزیت در یک نقطه و تحویل 

  رف است .آن کاهش هزینه ها براي هر دو ط


